              西北片羊子山西路店单店活动总结
【活动时间】2016年2月20日~2月21日（2天）

【参与门店】羊子山西路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	13444.69
	245
	4184.82
	31.1%
	54.87

	去年同期
	6245.1
	97
	2079.26
	33.58%
	64.38

	增长比
	115.3%
	152.6%
	100.4%
	-7.4%
	-14.8%


活动期间日均对比日均销售(2016.1.1-1.25) 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	6722.35
	122
	2092.41
	31.1%
	54.87

	   当月日均
	6352.2
	105
	2093.7
	32.96%
	60.5

	    增长比
	5.83%
	16.19%
	-6.2%
	-5.6%
	-9.3%


【活动优点】

本次活动布置比较到位

活动进行了前期宣传，发送短息以及电话通知会员
活动第四天进行免费染发活动，效果较为明显
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	赠品数量较少
	平时多找厂家赠送赠品，活动前期进行赠品统计，如果缺少及时购买

	2、现场氛围方面
	现场布置还是比较到位，打电话通知老顾客回店购买人数较少，表示还没有回成都，货品缺少，及时补充了部分急缺货品，但是任然不能满足顾客需求
	多邀请厂家增加现场活动的人气，活动前一周进行货品缺货的紧急报送，申请添加手工计划，补充部分缺少货品

	3、员工培训方面
	活动前对员工进行了培训，每人都通过了背诵
	

	4、限时赠送情况
	
	

	5、活动完成情况
	完成较差
	下次活动中应多邀请厂家到现场增加人气，活动前期还应比该次打电话通知会员数量多些，并且到店送上小礼品吸引人气

	6、其他
	
	


                                                                 羊子山西路店：谢怡
                                                                  2016年  2 月 22  日
