                     1.19日片长会议材料

销售计划:

   1.活动：2016年上半年门店每月单店活动1场，限时抢购2场，2016年每月每店增加1场活动，保证每月1场单店活动，1场临时促销活动！活动内容多样，除开买赠活动，可否增加买省和打折活动，门店毛利保证在30%以上。   

   2.库存:双林店库存40万，销售20万，降低库存到1.5左右。万宇店库存17万。降低到15万。

  3.人员：三店离职，尽快补充。片区人员每一个店培养一个店长接班。

  4.培训（中药）：2015年中药销售153万，片区总销售2381万，占比到6%，提升到8%，185万。

  5.会员：1月片区会员占比35%，会员销售同比去年下降1万元。会员占比达到38%。

