大邑邛崃片区“新春年货会”活动总结
【活动时间】2016年1月30日~2月15日（17天）

【参与门店】XX店  新春年货会 活动
活动期间同比去年时间（与2015年1月30日—2月15日对比）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	32655.5


	531
	11367.6
	34.8%
	61.5

	去年同期
	34433.1
	620
	12603.2
	36.6%
	55.5

	增长额
	-1777.6
	-89
	-1235.6
	-1.8%
	6

	增幅
	-5.1%
	-14.3%
	-9.8%
	-4.9%
	10.8%


【考核对比数据】（对比时间段:2016.1.1—1.25）
	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(17天）

1月30日~2月15日
	32655.5
	531
	 11367.6
	34.8%
	61.5

	  活动对比日均*17

（1.1—1.25）
	   40650
	630
	  13626
	40%
	64.4

	    增长额
	  - 7994.5
	-99
	  -2258.4
	-5.2
	-2.9

	    增长比
	-19.6%
	-15.7%
	 -16.5%
	
-13%
	-4.5%


【活动优点】

我们处于药房处于工业区的地段，厂里好早就放假了，街上都没人了，要不然销售更惨，此次活动加大了销售。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前给会员打电话和发信息。
	将会员分类，不要每次都是那些会员。

	2、现场氛围方面
	气球拱门的制作和气球的悬挂
	尽量买成红色的气球，将节日气氛烘托的更浓厚。

	3、人员培训方面
	提前培训
	加强人员的理解和运用的方法。

	4、货品方面
	货品还好
	节前货品一定要加大要货量

	5、活动类型
	活动不是很理想
	以后活动要提前做，好多厂都放假了。没人。
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