              “ 16年新春年货节”活动总结模板

【活动时间】2016年1月30日~2月5日（考核7天） 2016年1月30日~2月15日(17天）

【参与门店】 新津五津西路店
活动期间同比去年（1.30-2.5）考核
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	　49034
	608
	　15641
	　31.8%
	80.6

	去年同期
	　32720
	574
	　10888
	　33%
	　57

	增长额
	　16314
	　34
	　4753
	　-1.2
	23.6

	增幅
	49.8%
	　5.9%
	　43.6%
	　-3.6%
	41.4%


活动期间同比去年（1.30-2.15）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	　88665
	1145　
	28432　
	　32%
	　77.4

	去年同期
	　91740
	1477　
	　27938
	　30%
	　62

	增长额
	　-3075
	　-332
	　494
	2
	15.4

	增幅
	　-3.35%
	　-22.4%
	　1.76%
	　6.6%
	　24.8%


活动期间日均对比（16年1月1~1月25日）日均销售(考核7天日均)
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	 7004
	  86.8
	  2234.4
	 31.8%
	80.6

	  当月日均
	 6028
	 75.6
	  1800.5
	  29.8%
	79.7

	   增长额
	  976
	  11.2
	 433.9
	  2
	  0.9

	   增长比
	  16.1%
	 14.8%
	  24%
	  6.7%
	 1.1%


活动期间保健品销售及毛利额完成情况对比（16年1月1~1月25日）

（考核7天销售1.30-2.5）
	项目
	日均数量
	基础
	力争
	毛利率

	任务
	5
	32
	　45
	29.86%　

	活动期间完成
	3.57
	25　
	　
	31.8%　

	完成率
	71.4%
	　78%
	　
	100%　

	增长比（对比1.1-1.25）
	2.48
	　62
	　
	　


【金牌品种活动情况】（考核7天1.30-2.5）
	　
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列

	活动期间
	4
	3
	3.35
	0
	8

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	2596
	228
	130
	0
	316

	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*6天销售数量
	2.94
	2.16
	1.18
	0.48
	2.88

	销售数量增减比
	36%
	38%
	183%
	-100%
	177%


【活动优点】

门店消费满38元赠送小礼品，吸引人气

保健品类部分品种买1赠1大部分顾客都能够接受

3.活动前期安排店员对一部分忠实顾客打电话告知活动内容，提升客流量
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	良
	

	2、现场氛围方面
	城管不准店外摆花车陈列
	

	3、人员培训方面
	好，每人熟记活动内容，人人宣传，全力推荐，力争完成目标
	

	4、货品方面
	充足
	

	5、活动类型
	公司活动
	


                                                                        高新片区五津西路店

                                                                        店长姓名：李红梅                                                                              
                                                                 2016年2月17日
