          翔凤店“年货节”活动总结
【活动时间】2016年1月30日~2月15日（17天）

【参与门店】翔凤店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	38449.8
	672
	14822.78
	38.5%
	57

	去年同期
	47163.3
	940
	17562.7
	37.2%
	50

	增长额
	-8713.5
	-268
	-2739.9
	1.3%
	
7

	增幅
	-18.5%
	-28.5%
	-15.6%
	3%
	14%


活动期间日均对比当月日均销售(1月1日~1月25日） 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	2261.8
	39
	872
	38%
	57

	   当月日均
	2419
	38
	  716.2
	34.8%
	52.6

	    增长额
	   -157.2
	-1
	  155.8
	3.2%
	4.4

	    增长比
	-6.5%
	-2.6%
	 21.8%
	9%
	8%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(17天）

1月30日~2月15日
	38449.8
	672
	14822.78
	38.5%
	57

	   当月日均*17

1月1日~1月25日
	41123
	646
	12175
	34.8%
	52.6

	    增长额
	-2673.2
	26
	2647.8
	    3.7%
	4.4

	    增长比
	-6.5%
	4%
	21.7%
	10.6%
	  8%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	鲜人参
	辅助降血脂
	藏药系列
	大枣枸杞

	活动期间

销售数量
	1
	12
	1
	4
	32
	24

	活动期间

销售金额
	799
	904
	58.8
	672
	1440
	536.36

	对比日均*17天销售数量
	1.7
	6.8
	2.26
	2.8
	20.4
	6.2

	销售数量增减比
	-41%
	35%
	-55.8%
	42.9%
	56.9%
	287%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	
	
	


【活动优点】买满68送台历，可以增加客单价。。。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	春节期间人流较去年明显减少，我们通过电话或短信送祝福通知会员，效果不明显，比整体销售不够给力。
	提前做好宣传，提高客流。

	2、现场氛围方面
	良
	

	3、人员培训方面
	每人都熟悉活动内容
	

	4、货品方面
	良
	

	5、活动类型
	买满38送好礼，可以增加客单价。。。
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