	*主线活动（药品全场买省、买赠、折扣、抽奖活动选其一种）

	主线活动：
货品ID
货品名
规格
考核价
零售价
活动内容
136527

芦荟甘油
110ml

3.0 
8

满58元送1瓶
1299651

维生素E乳
110ml

4.5 
9.9

155174
黑糖阿胶枣

250g（自行分装）

5
8.25
96120
护肤甘油
120ml
4.0 
12
满88元送1瓶
155190
橄榄+VE尿素霜
120g
5.5 
19
满128元送1支
155193
水润护手霜
80g
5.5 
19
151914
三金西瓜霜牙膏
80g（清新绿茶香型）
6.0 
19.8
满158元送1支
151831
三金西瓜霜牙膏
80g（经典西瓜香型）
6.0 
19.8
155183
蜂胶粉嫩护色唇膏
3.0g （芭比粉、珊瑚桔、梦幻玫、甜心红）
8.4 
28
满228元送1支
说明:1,特价品,特例品不参与。

     2，可以输入会员卡，会员在享受会员价的基础上，满就送。

     3，保健品和医疗器械不参与。

     4，成药，中药饮片，中药袋装均可参与。


	                                  *支线活动

	一、 保健品：第一瓶7.8折，第二瓶5折。折后不参与送东西。                                   

	二、中药包装类药材及贵细：全场8.8折，折后还可以送东西。

	三、单品： 
	按11月单品活动执行。

	四、超低特价：自己门店11申请的特价品种，不参与送东西。

	五、医疗器械：8.8折，折后不参与送东西。

	                                 *店外活动


活动要求：1，活动立即开始，马上宣传，请大家在今天下午15：00前把活动卖场布置好，制作丰满大气的气球拱门，书写活动的POP，其中主线活动POP书写2张，一张贴橱窗，一张贴收银台。

2，请大家把所有的赠品全部堆放到收银台或收银台附近的花车上，全部堆起来，陈列要大气，书写对应的买赠爆炸花，让顾客一眼就能看到我们的活动，看到赠品，大枣至少包10包以上。

3，请店长今天组织活动培训，确保人人知晓，做好培训记录，培训记录在15：00前发片区微信群。巡店重点抽查，不会的同事，罚款20元。

4，请大家在今天16：00把活动现场照片发片区微信群，每家店至少3张照片，其中一张是清晰的赠品陈列照片。
 5.买赠活动的成功与否，关键在于大家对活动的宣传情况和赠品的推荐。所以，请大家熟悉赠品的卖点，以便给顾客推荐，让顾客有需要赠品的欲望，逢人必说，大家加油。
考核：1，门店每天销售完成率低于80%以下的门店，门店上每位员工12月绩效每天扣5分！
          2，门店每天销售完成率低于90%以下的门店，门店上每位员工12月绩效每天扣2分！
             3，门店每天销售完成率低于100%以下的门店，门店上每位员工12月绩效每天扣1分！
             4，门店每天销售完成率100%以上的门店，且毛利率不低于30%，门店上每位员工12月绩效每天奖励2分！
