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12月倍健冲刺单品销售竞赛活动

各门店及片区：

12月的保健品销售旺季已经到来，为促进各门店保健品销售，对消费者耳熟能详的品种做重点促销活动，深度挖掘顾客消费能力，特开展以下单品促销活动，具体活动方案如下：

活动时间：2016年12月1日----12月31日。

活动门店：所有直营门店

	货品ID
	货品名称
	规格
	产地
	单位
	零售价
	活动内容
	策略

	140507
	蛋白粉(汤臣倍健)
	450g 
	汤臣倍健股份有限公司
	听
	348
	买一送一，赠品为150g蛋白质粉赠品装，赠品ID为：  
	赠品已分配到中心门店，中心门店由仓库配送，请自行去中心门店领取，策略由系统自动识别

	121314
	胶原软骨素钙片(汤臣倍健)
	108g(1200mgx90片)
	汤臣倍健
	瓶
	228
	买一送一，赠品为90粒装胶原软骨素钙片赠品装，赠品ID为：   
	

	52451
	维生素B族片(汤臣倍健)
	55g(550mgx100片)
	广州佰健(广东汤臣倍健)
	瓶
	168
	买一送一，赠品为100粒装维生素C片赠品装，赠品ID为：  
	

	153140
	液体钙软胶囊套装
	1000mg*200粒*2瓶
	广州佰健(广东汤臣倍健)
	盒
	190
	赠品已包含在套装中
	


活动内容：

   四、提成奖励：

   1、活动期间完成任务门店，享受实际销售金额按13%比例的提成

   2、活动期间未完成任务门店，仅享受大保健品原本的提成。

  （备注：其中原本10%的提成随每月门店TABC造发，追加的3%的提成活动结束后单独为完成任务门店造发）  

   五、任务及赠品分配：各门店4个单品任务分配明细见附表1，各门店赠品分配情况见附表2。

   六、注意事项：

1、活动期间，门店须保证4个单品有3个陈列面。

2、店长需对4个单品的任务及奖励，给每位员工培训，并将任务分配到人头上。

3、活动赠品需妥善保管，严禁出现私自挪作他用的情况出现，活动结束后，未用完赠品将会通知退回公司，若出现帐货不符情况，员工将自行承担差异金额，请大家重视。

4、需要铺货的门店，请将数量填在门店缺货中，或者在要货计划当天发到营运部品管科。

5、未收到赠品及有疑问的门店，请咨询营运部品管科。

6、请每位员工加强收银台一句话服务的推荐。
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