
浆洗店10月措施完成情况及2016-11月计划

一、任务分解

	门店
	月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	浆洗店
	57.65
	62.16万
	107.82%
	未分配
	5.04万
	


二、措施：

1、10月销售完成任务，10月金牌品种销售提高。
2、做好礼品国庆促销季活动，增加了销售。
三、2016年11月

	门店
	11月销售任务
	中药任务
	集团任务

	浆洗街店
	64.68万
	未分配
	未分配


四：11月措施：

1、重点培养新员工，抓服务，抓专业，抓联和用药。
2、旺季到来，加强补益类及中药的销售，搭配销售，提升客流和销量。
3、重点关注11月金牌品种销售，提升毛利和销售。
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