大邑邛崃片区“11月冬季养生节”活动总结
【活动时间】2016年11月11日--11月18日（8天）

【参与门店】沙渠店 

第一波：11.11-11.13大保健品销售情况

	门店ID
	门店名称
	保健品基础任务
	保健品力争任务
	11.11-11.13实际销售数量
	备注

	716
	大邑沙渠
	2
	3
	12
	


第二波：11.14-11.18门店销售数据

活动期间同比去年时间（与2015年11月14日—11月18日对比）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	14236.54
	187
	4364.39
	30.6%
	76.1

	去年同期
	16887.21
	230
	4951.22
	29.3%
	73.4

	增长额
	-2650.67
	-43
	-586.83
	1.3
	3.1

	增幅
	-15.6%
	-18.6%
	-11.8%
	4.4%
	4.2%


【活动优点】

增加来客数和客单
2.活动也让会员享受了他们的会员权益，拉近了会员的关系。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	爆炸花和宣传单的提前拿到，头天晚上就做好了
	无

	2、现场氛围方面
	货品疗程盒特价的陈列都提前陈列好了
	大家还要把货品陈列大气点，气球也将吊顶的陈列起

	3、人员培训方面
	活动前期邮件一发我们就做了培训，
	还有就是抽查大家的熟知度，做到人人熟记

	4、货品方面
	活动品种的备货，还是有些不足
	增加门店动销率大的品种，陈列丰满

	5、活动类型
	加大了保健品的联合销售
	希望继续可以换购保健品，增加客单，顾客也享受到了优惠


                                                                    大邑片  沙渠店

                                                                     2016.11.19
