                     东南片区销售增量计划

东南片区9.26-10.25日共计销售194.18万，客流合计3.01万笔，日均销售6.4万，日均销售笔数1000笔。11月为达到日均销售增加1万元，特将1万元销售做如下分解：

门店开业活动增量：

11月，片区杉板桥店、水杉街店开业活动（杉板桥店开业活动已定为11月5-6日），两店开业前三天，保证活动销售增长达到日均销售的4倍。杉板桥店1.6万\日，水杉街店1.2万\日。

各店人员任务分配增加：

片区共计47人，计划每人每天增加销售213元，213元分配（每人每天销售保健品两瓶，价格在150元左右。中药人均多销售2袋，价格在50元左右。提升关联销售能力，员工向接待的每一位顾客多销售一盒普通品种，价格在15元左右。）员工根据以上分解，进行任务划分，店长每日公布店内所有员工每日任务完成情况。对于没有完成任务的员工进行重点帮扶。

活动增量：

11月片区各店预计开展13场单店活动，2场广场活动，28场限时抢购活动。单店活动期间，预计门店销售增长达到20%以上，广场活动，门店预计销售增长达到40%以上。

冬季应季品种销售增量

冬季收银台陈列品种，督促门店加强收银台一句话销售，带动门店客单价提升，滋补类品种如天胶、补肾益寿等常规品种加大陈列面，门店交接班时对以上品种的销售卖点进行培训，保证每位员工对以上品种能疗程销售。要求部分购买了内购天胶的员工，将自己的内购天胶拿到店上，在每日客流较大时段进行天胶熬制，以吸引顾客进行购买！

通过以上增量计划，预计11月片区销售每日增长1万元，达到7.4万元。
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