天久北巷店增长原因分为以下三点：

客情维护的很好，平常顾客没有的药我们都积极去调拨，长期和顾客微信电话沟通，活动前通知顾客有无需求备好货。

根据这边消费情况按照不同的人来推荐顾客满意的产品。

门店重新装修升级，给顾客一个全新的购药环境。货品新增比以前齐全，服务方面培训的很好，顾客满意。

门店本月重点工作：1.调整陈列，陈列秋冬滋补专区。
                  2.瑞商网学习，销售八步曲的情景演练。瑞商网每人在一个月内完成本月学习，学习视频再练习，每个人获得更多的知识，争取运用到日常销售过程中提升我们专业知识，疗程用药及联合用药。
                  3.社区两场活动及门店限时抢购。限时抢购预计比平时晚上多卖双倍效果，一小时内制造氛围大打折扣吸引顾客，让以后进店上午顾客越来越多。

                  4.销售八步曲情景演练坚持每天练习，做好不足之处及时整改，发现问题及时纠正。达到运用到实际中顺利完成每个销售。

 需要公司解决的问题：1.装修方面不足的需要尽快整改（墙面返潮影响美观）
