              “ 15周年庆”活动总结模板

【活动时间】2016年1月13日~1月15日   2016年1月23日~1月25日(6天）

【参与门店】 万科店
活动期间同比去年（2个时段合计）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	45650.51
	647
	14974.62
	32.8%
	70.55

	去年同期
	48517.58
	819
	14038.88
	28.93%
	59.38

	增长额
	-2867.07
	-172
	935.74
	3.87%
	11.17

	增幅
	-5.9%
	-21%
	6.66%
	3.87%
	18.81%


活动期间日均对比（16年1月4~1月10日）日均销售（2个时段合计）
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	7608.41
	107
	2495.77
	32.8%
	71.1

	  当月日均
	5622.91
	102
	1699.81
	30.23%
	55.12

	   增长额
	1985.50
	5
	795.96
	2.57%
	15.98

	   增长比
	35.31%
	5.88%
	46.82%
	2.57%
	28.99%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年1月4~1月10日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	45545.58
	13768.44
	30.23%

	活动期间完成
	45650.51
	14974.62
	32.8%

	完成率
	100.23%
	108.76%
	108.5%

	增长比（对比1.4-1.10）
	15.98%
	25.85%
	2.57%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列

	活动期间
	0
	1
	5.35
	0
	5

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	76
	391.29
	0
	287.9



	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*6天销售数量
	1.71
	5.14
	2.44
	0
	0

	销售数量增减比
	-100%
	-80.54%
	119.26%
	0
	100%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	增长比

	
	42
	9.4
	346%


【活动优点】

送台历效果较好，保健品优惠力度大，还有中药贵细有优惠，冻干三七和西洋参销售了一些，也提高了销售和毛利率。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前到位，气球拱门都做了的，pop，宣传海报都进行了张贴，但因为后期检查，都收了起来
	无

	2、现场氛围方面
	因为飞检，赠品和活动宣传pop都没有进行陈列，这对销售有一定的影响
	无

	3、人员培训方面
	提前培训并对门店员工进行考核
	每一位员工都要熟记活动内容并进行宣传

	4、货品方面
	都是提前备货
	无

	5、活动类型
	送台历顾客比较喜欢，但是台历上的劵没有以前的好用，有一些顾客看到劵的使用还有限制，就有点不想要了
	在活动中多宣传活动内容和单品促销活动


                                                                        东南片区万科店

                                                                        店长姓名：杨琴
                                                                         2016年1月28日

