              “ 15周年庆”活动总结模板

【活动时间】2016年1月13日~1月15日   2016年1月23日~1月25日(6天）

【参与门店】 柳翠路店
活动期间同比去年（2个时段合计）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	13801.29
	270
	4638.75
	33.61%
	51.11

	去年同期
	16394.66
	308
	5208.38
	31.76%
	53.22

	增长额
	-2593.37
	-38
	-569.63
	1.85%
	-2.11

	增幅
	-15.81%
	-12.33%
	-10.93%
	5.82%
	-3.96%


活动期间日均对比（16年1月4~1月10日）日均销售（2个时段合计）
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	2300.22
	45
	773.13
	33.61%
	51.11

	  当月日均
	2916.97
	47
	989.65
	33.92%
	62.06

	   增长额
	-616.75
	-2
	-216.52
	-0.31%
	-10.95

	   增长比
	-21.14%
	-4.44%
	-21.87%
	-0.91%
	-17.64%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年1月4~1月10日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	23627.46
	8014.44
	33.92%

	活动期间完成
	13801.29
	4638.75
	33.61%

	完成率
	58.41%
	57.87%
	99.08%

	增长比（对比1.4-1.10）
	-21.145%
	-21.87%
	-0.91%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列

	活动期间
	0
	1
	4.1
	0
	1

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	80
	203.36
	0
	45

	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*6天销售数量
	2
	0
	5.2
	0
	2

	销售数量增减比
	0
	100%
	-21.15%
	0
	-50%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	增长比

	
	126.1
	122
	3.36%


【活动优点】

1， 满68送台历，加60元代金券，优惠比较多。可以引导顾客后期来门店消费。
2， 活动的福字贴，比之前的海报更能吸引顾客。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	到货及时
	无

	2、现场氛围方面
	现场氛围活动前三天较好，后几天因检查，未能大势宣传
	多到店外宣传，将赠品活动品种陈列到门口花车

	3、人员培训方面
	活动内容熟悉
	随时做好一句话宣传销售，收银台介绍

	4、货品方面
	活动后期备货不够充足，及时调拨解决
	活动前期备足货品

	5、活动类型
	买赠
	无


                                                                        东南片区柳翠路店

                                                                        店长姓名：严婷婷
                                                                         2016年1月28日

