              “ 15周年庆”活动总结模板

【活动时间】2016年1月13日~1月16日   2016年1月23日~1月25日(6天）

【参与门店】 民丰西路店
活动期间同比去年（2个时段合计）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	100126.43
	991
	31637.08
	31.60%
	101

	去年同期
	75918.42
	1221
	24380.68
	31.65%
	60.69

	增长额
	24208.01
	-230
	7256.4
	-0.0005
	40.31

	增幅
	31.89%
	-18.84%
	29.76%
	-0.16%
	66.42%


活动期间日均对比（16年1月4~1月10日）日均销售（2个时段合计）
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	14303
	142
	4519.58
	31.60%
	101

	  当月日均
	13603.10 
	166.00 
	4514.87 
	33.19%
	82

	   增长额
	699.9042857
	-24
	4.71
	-0.0159
	19

	   增长比
	5.15%
	-14.46%
	0.10%
	-4.79%
	23.17%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年1月4~1月10日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	93859.56
	31152.57
	33.19%

	活动期间完成
	87230.15
	27016.02
	31%

	完成率
	92.94%
	86.72%
	93.40%

	增长比（对比1.4-1.10）
	7%
	-0.27%
	-6.50%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列

	活动期间
	2
	2
	8.25
	0
	38

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	1298
	160
	952.53
	0
	1554.9

	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*15天销售数量
	2
	3.5
	5.2
	0
	22

	销售数量增减比
	0
	-1.5
	3.05
	0
	26


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	42
	33
	27%


【活动优点】

必须填写
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	
	提前到达门店，物资较多，都配送到新园店的，我店分配的物资本来就比较多，拿去不方便
	能不能把我店物资都配送到我店。

	2、现场氛围方面
	良好
	良好。

	3、人员培训方面
	已经提前做好培训
	都熟知活动内容，能对进店顾客都进行活动内容宣传，提升客单价。

	4、货品方面
	提前写了要货计划。
	良好

	5、活动类型
	赠送人参有部分顾客不太感兴趣
	希望周年庆活动这种大活动赠送的品种吸引力更好。


                                                                        高新片区店

                                                                        店长姓名：蒋雪琴
                                                                        2016年1月28日

