              “ 15周年庆”活动总结模板

【活动时间】2016年1月13日~1月16日   2016年1月23日~1月25日(6天）

【参与门店】 崔家店
活动期间同比去年（2个时段合计）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	32977.59
	455
	10327.05
	31.32%
	72.48

	去年同期
	27203.32
	540
	8561.41
	31.47%
	50.38

	增长额
	5774.27
	-85
	1765.64
	-0.15
	22.10

	增幅
	21.23%
	-15.74%
	20.62%
	-4.77%
	43.87%


活动期间日均对比（16年1月4~1月10日）日均销售（2个时段合计）
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	5496.27
	75
	1721.18
	31.32
	73.28

	  当月日均
	4535.63
	90
	1426.90
	31.46
	50.40

	   增长额
	960.64
	-15
	294.28
	-0.14
	22.88

	   增长比
	21.18%
	-16.67%
	20.62%
	-4.45%
	45.40%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年1月4~1月10日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	30323.94
	10971.18
	36.18%

	活动期间完成
	32977.59
	10327.05
	31.32%

	完成率
	108.75%
	94.13%
	86.57%

	增长比（对比1.4-1.10）
	21.18%
	4.87%%
	-15.52%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列

	活动期间
	0
	15
	11
	1
	12

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	1200
	753.76
	168
	441

	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*15天销售数量
	0
	0
	0
	0
	0

	销售数量增减比
	0
	0
	0
	0
	0


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	0
	0
	0


【活动优点必须填写
为门店增加了更多人流量。也增加了门店销售，也给门店增加了更多人气，增加了不同客户，同时也让顾客享受到了活动优惠政策。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	有活动海报
	无

	2、现场氛围方面
	制作气球拱门，吊旗悬挂好，赠品专区陈列整齐
	希望多配送红色气球

	3、人员培训方面
	提前熟悉活动，培训到每人知晓
	无

	4、货品方面
	货品齐全
	无

	5、活动类型
	 周年庆活动
	无
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