              “ 15周年庆”活动总结模板

【活动时间】2016年1月13日~15日   2016年1月23日~1月25日(6天）

【参与门店】华油店
活动期间同比去年（2个时段合计）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	27373
	541
	9173.9
	33.5%
	50.6

	去年同期
	26354.5
	531
	6693
	25.4%
	49.6

	增长额
	1018.5
	10
	2480.9
	5.8
	1

	增幅
	3.9%
	1.9%
	37.1%
	8.1%
	2%


活动期间日均对比（16年1月4~1月10日）日均销售（2个时段合计）
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	4562
	90
	1529
	33.5%
	50.6

	  当月日均
	4318
	87
	1300.5
	30.11%
	49.6

	   增长额
	244
	3
	228.5
	3.39
	1

	   增长比
	5.7%
	3.4%
	17.6%
	3.39%
	2%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年1月4~1月10日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	34982.79
	10533.3
	30.11%

	活动期间完成
	27373
	9173.9
	33.5%

	完成率
	78.25%
	87.1%
	3.39%

	增长比（对比1.4-1.10）
	5.7%
	17.6%
	3.39%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列

	活动期间
	2
	0
	4
	0
	4

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	1298
	0
	254.8
	0
	328

	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*15天销售数量
	0
	2
	3
	0
	3

	销售数量增减比
	100%
	-100%
	25%
	0
	25%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	15
	10
	50%


【活动优点】

1送台历活动和保健品优惠，提升了毛利与客单价。在处方药受限制的情况下，店庆活动增加了客流。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	
	

	2、现场氛围方面
	由于13号停电一天，又是第一天活动，氛围有的欠缺，影响了销售
	尽量早做准备，提前跟顾客宣传.

	3、人员培训方面
	
	

	4、货品方面
	
	

	5、活动类型
	
	


                                                                        东南片区华油店

                                                                        店长姓名：雷灵犀
                                                                         2016年1月28日

