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          关于仙卡4季度促销活动方案通知

各片长及门店：

“仙卡疤痕贴”作为英国施乐辉公司旗下专业疤痕护理品牌，可作为药房增量的品种。经公司与施乐辉公司双方共同协商，为促进该品种在4季度的销售，增加门店的销量。现针对门店及片区销售做如下奖励，具体方案如下：

活动时间：2015年10月1日--2015年12月31日

活动产品：

	TABCD类
	ID
	品名
	规格
	零售价
	毛利率

	C类
	134288
	仙卡
	12cm*3cm
	280
	31%


   三、活动门店：所有直营门店

   四、仙卡销售任务及奖励政策：

1、各门店及片区销售4季度任务见:附表一;

2、各门店及片区销售奖励政策：

	10月-12月仙卡奖励政策

	品名
	规格
	ID号
	基础任务
	目标任务
	达成基础任务80%追加奖励
	完成基础任务追加奖励
	完成目标任务追加奖励
	片区活动经费奖励
	片区活动经费奖励
	片区活动经费奖励

	
	
	
	
	
	
	
	
	第1名
	第2名
	第3名

	仙卡
	12*3/盒
	134288
	600盒
	900盒
	15元
	20元
	25元
	1000元
	800元
	500元


3、片区活动经费奖励须达成片区季度目标任务方可参加PK排名，按上表排前三名。如果只有一个片区达成季度目标任务，则奖励该片区活动经费1500元。

4、若所有销售完成率低于基础任务80%的门店不给予奖励。

注意事项：

本次任务考核时间为四季度三个月（2015.10-12月）拉通考核，奖励将在2016年1月中旬根据门店及片区三个月实际完成情况来给门店发放。

本次活动所有追加奖励金额不参与TABC考核，只要完成任务，奖励将全额发放。

所有门店在活动期间根据门店实际情况张贴仙卡橱窗海报一张，收银台台卡1个或者T型架一个。

所有门店在活动期间根据门店实际情况为该品种提供端架首层陈列。

陈列物流由施乐辉公司直接发放到各片区中心门店。

请门店利用此次奖励活动，提升门店及仙卡的销量。

请各门店在收到通知之后，将此奖励政策宣传到每位店员，做到人人知晓。

主题词：    仙卡      促销活动        方案                  
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