              “中秋节”活动总结模板
【活动时间】2015年9月23日~9月27日（5天）

【参与门店】五津西路店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	33083
	501
	10287
	    31%
	66

	去年同期
	24630
	413
	6880
	27.9%
	59.6

	增长额
	8453
	88
	3407
	3.1
	6.4

	增幅
	34.3%
	21.3%
	49.5%
	11%
	10%


活动期间日均对比（1月1日~8月25日）日均销售 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	6616.6
	100
	 2057.4
	31%
	66

	   当月日均
	5480.4
	94
	 1581
	28.8%
	58.3

	    增长额
	 1136.2
	6
	476.4
	2.2
	7.7

	    增长比
	20.7%
	6.3%
	  30.1%
	7.6%
	13.2%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(5天）

9月23日~9月27日
	33083
	501
	10287
	    31%
	66

	   当月日均*5

1月1日~8月25日
	  27402
	470
	7905  
	28.8%
	58.3

	    增长额
	   5681
	31
	   2382
	2.2
	7.7

	    增长比
	20.7%
	6.5%
	 30.1%
	7.6%
	13.2%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	菊皇茶
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	风热、四季感冒

	活动期间

销售数量
	0
	0
	1
	6.75
	0
	4
	19
	3
	3

	活动期间

销售金额
	0
	0
	32.2
	608
	0
	145
	3809
	345
	48

	对比日均*5天销售数量
	0.82
	1.4
	0.9
	1.9
	0.4
	3
	7
	0.6
	3.7

	销售数减比
	-100%
	-100%
	11%
	255%
	-100%
	33%
	171%
	400%
	-18.9%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	115
	104
	10.5%


【活动优点】

1.买赠活动吸引顾客，只要顾客金额在40-60之间，利用收银一句话营销，都能达到送抽纸的等级，提升客单价。

2.本次活动，短信服务达到了很好的效果，活动进行中，有部分顾客都是因为收到短信，到店消费，看到有赠品更是买的就更多。

3.这次活动提前1天安排专人发放DM单，限时赠送引来了不少顾客消费。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	都提前到货
	无

	2、现场氛围方面
	本店只能在店内促销，店外不能陈列
	

	3、人员培训方面
	培训到位
	无

	4、货品方面
	充足
	无

	5、活动类型
	买赠
	无


                                                                    高新片 五津西路店

