              西北片新都三河场店“国庆中秋”总结
【活动时间】2015年9月23日~9月27日（5天）

【参与门店】新都三河场店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	13513.1
	201
	3537.46
	26.1
	67.2

	去年同期
	11220.4
	216
	3848.07
	34.3
	51.9

	增长比
	16%
	-7%
	-8.7
	-31%
	22%


活动期间日均对比当月日均销售（*月*日~*月*日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	2702.6
	40.2
	707.5
	26.1
	67.2

	   当月日均
	2105.2
	46.48
	266.0
	26.9
	45.3

	    增长比
	22%
	-15%
	62.4%
	-2.9%
	32%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	创意可爱指甲剪及创意瓢虫牙刷架
	创意造型煎蛋锅及玻璃杯
	光控小夜灯及抽纸
	子弹保温杯
	5元代金卷
	纸巾{50抽}

	数量
	25
	5
	7
	1

	30
	21


【重点单品活动情况】（黄金单品及鲜人参)

	
	汤臣倍健
	鲜人参
	藏药
	天胶
	补肾益寿
	善存沛优
	菊皇茶
	

	活动期间

销售数量
	6
	1
	5
	0
	0
	0
	0
	

	活动期间

销售金额
	697.64
	68
	181
	0
	0
	0
	0
	

	对比日均*5

天销售金额
	174.5
	10.9
	48.6
	0
	720
	0
	0
	

	增减比
	75%
	84%
	73%
	0
	720%
	0
	0
	


【活动单品销售情况】（其他活动品种，保健品、医疗器械、中药销售情况）

	
	保健品
	医疗器械
	中药
	
	
	
	

	活动期间

销售数量
	1
	1
	5
	
	
	
	

	活动期间

销售金额
	298.32
	350.24
	333.87
	
	
	
	

	对比日均*5天销售金额
	0
	70
	231.26
	
	
	
	

	增减比
	298%
	80%
	30.7%
	
	
	
	


【会员特价品销售情况】

	感冒灵颗粒
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	20
	4.8
	感冒灵颗粒


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	在物资准备的比较充足，只是宣传的短信发的较少。
	加大力度发短信，打电话。

	2、现场氛围方面
	  现场因城管拦截，所以挂的海报不是特别多。
	以后尽早准备。

	3、员工培训方面
	提前两天培训，效果较好。
	努力说出，使记的更牢。

	4、限时赠送情况
	赠送的物资不够。
	以后提前想办法

	5、活动完成情况
	没有圆满完成任务。
	以后加大宣传，多吸进顾客。

	6、其他
	因放假进店的顾客较少。
	多吸进仅有的顾客。


                                                                 新都三河场店：王聪
                                                   2015年9月29日
