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        关于康美鲜人参销售情况的通报
一、销售情况通报：（截止在9月13日）

	   片区顾客订购明细    （单位：支）
	      片区内购明细    （单位：支）

	
	68元
	98元
	
	68元
	98元
	128元

	崇都片区
	20
	8
	崇都片区
	31
	7
	0

	东南片区
	22
	82
	东南片区
	36
	56
	0

	旗舰店
	17
	141
	旗舰店
	41
	12
	10

	光华片区
	14
	22
	光华片区
	61
	52
	0

	大邑片区
	13
	28
	大邑片区
	17
	13
	7

	高新片区
	12
	38
	高新片区
	17
	51
	

	西北片区
	14
	9
	西北片区
	24
	19
	0

	合计
	112
	328
	合计
	227
	210
	17


二、通报表扬与批评：

    现通报表扬东南片区各门店，通过片区内各人员的努力，销售98元、68元等级的参，合计已达到104支，远远高于最后一名的西北片区81支，同时通报批评西北片区各门店，目前销售鲜参合计数量在各片区中最低，请西北片区的片长及门店加强鲜参的培训并向销售好的片区取经。其余未点名的片区也请积极主动的销售鲜参。

三、各片区注意事项：

    截止到本周日（9月20日）鲜参销售为0的门店（除内购），从下周一开始，请这些门店的所有人员利用自己的休息时间轮流来营运部进行培训。请各位多多努力！

优秀经验分享：

东南片区销售鲜人参初见成效，现总结以下几点：

在片区开店长会时，让每位店长必须将七大功效、三大卖点、活动内容完全默写好之后才准离开；

店长起带头作用，联合店员一起主动积极销售鲜人参，并都在门店进行内购；

片长要求店长每日早晚交接班时通报鲜参销售情况，并登记在交班本上，片长巡店时重点检查店员是否主动向顾客推荐鲜参。

片长要求店员在顾客结账时，在收银台对顾客做针对鲜参的一句话服务。并且宣传到每一位进店的顾客。

补充通知：

   目前第一批鲜参，已陆陆续续到货，请各门店再加把劲努力销售，随后的大型鲜参店外推广活动也将在部分门店举行，请这部分门店利用此次机会增加鲜参的销售。片区内门店如果需要鲜参的礼品袋，请直接电话联系康美鲜人参业务。电话为：18808050214严。
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