营运部“夏日缤纷”活动总结模板
【活动时间】2015年8月19 日~8月21日（3天）

【参与门店】民丰店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	39639.45
	513
	12765.62
	32.20%
	77.27 

	去年同期
	18514.65
	423
	6110.84
	33.01%
	43.77 

	增长额
	21124.8
	90
	6654.78
	-0.10%
	33.50 

	增幅
	114.10%
	21.28%
	108.90%
	-0.30%
	76.54%


活动期间日均对比当月日均销售（8月1日~8月14日） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	13213.15
	171
	4255.2
	32.20%
	77.27

	   当月日均
	10453.86 
	149
	2996.17
	28.66%
	70.16 

	    增长额
	2759.29
	22
	1259.03
	0.0354
	7.11 

	    增长比
	26.39%
	14.77%
	42.02%
	12.35%
	10.13%


	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）
	39639.45
	513
	12765.62
	32.20%
	77.27

	8月19日~8月21日
	
	
	
	
	

	   当月日均*3
	31361.58
	447
	8988.51
	28.66%
	70.16

	8月1日~8月14日
	
	
	
	
	

	    增长额
	8277.87
	66
	3777.11
	0.0354
	7.11

	    增长比
	26.39%
	14.77%
	42.02%
	12.35%
	10.13%


【考核对比数据】

【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	幸福科达琳
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	风热感冒颗粒
	

	活动期间
	1
	0
	18
	3.25
	4
	18
	4
	0
	2
	

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	799
	0
	381.6
	391.04
	591.36
	766
	886.72
	0
	33.6
	

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比日均*3天销售数量
	
	2
	5.5
	4
	1
	15
	4.5
	2
	3
	

	销售数量增减比
	1
	-2
	12.5
	-0.75
	3
	3
	-0.5
	-2
	-1
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（12个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	28
	32
	-12%




【活动优点】

1.买赠38元起，起点比较低，对于买得较少的顾客比较适合。

2.每个等级的赠品都有2个品种，增加顾客的选择。

3.

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前到店，宣传较充分
	可以选择第二批做活动，还可以增加宣传力度和范围，活动效果会有所提升

	2、现场氛围方面
	良好
	

	3、人员培训方面
	良好
	

	4、货品方面
	准备较充分，库存充足
	

	5、活动类型
	赠送东西价值太低，顾客很多都不愿意购买到相应等级，购买到了金额的顾客对送的礼品不太满意。
	建议做大型活时候的赠品能提高品质，让顾客感到实惠


                                                                   高新片  民丰店

