                             我是药品质量形象代言人

经过十二桥过期药品销售事件可以看出，我们在工作上还是存在马虎的，对效期的掌控我们都没太注意，换位思考，假如我们是顾客，当我生病了去药店买药，当时的心情肯定是不好的，因为生病本来就是一件痛苦的事情，如果还买到了过期药那肯定对我本身是受打击的，假如我没仔细去看药品的生产日期，效期时间，那我真的吃下去了 发生意外 谁能负担的起这个责任，所以，可以看得出效期是容不得我们药品销售人员马虎的。

    其实很多人把我们要品销售人员当成医生 对我们是很信任的，但是如果我们连药品的质量的无法保证的话我想我们药品销售市场会被医院抢完，我记得一次我在销售药品的过程中遇到一个顾客，他去一个私人药房去买药，买到了一个即将要过期的药，那我叔叔对我说，你们药房里面的人干的是圣神的职业，但是你们却让我看到了你们这么黑心的一面，他说从此以后我绝对不会在去那个药房，然后我说“叔叔，您放心我们太极大药房的药品质量您绝对可以放心”我在说这话的同时心里在想，我们是想解决我们效期想把我们的损失降到最少，但是你有没有想过一个问题，你的药虽然卖出去了，但是顾客再也不会回来了，你在想，你的利润最后是增加了还是减少了。
我们药房虽然要解决效期这个大问题，但是也不能去伤害我们的顾客，所以我们要以后的工作里及时发现效期，卖给顾客的时候给他说清楚，然后要保证他在过期之前能吃完，这样我们不会得罪顾客也把药给卖出去了，所以我向广大的人民群众保证，我是药品质量形象代言人，我绝不卖质量有问题的药。      
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