光华片区土龙路店“缤纷夏日”活动总结
【活动时间】2015年8月22日-8月24日
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	10840
	189
	3663
	33.8
	57.4

	去年同期
	8672
	181
	3002
	34.6
	47.9

	增长额
	2168
	8
	661
	-0.8
	9.5

	增幅
	25%
	4%
	22%
	-2.3%
	19.8%


活动期间日均对比当月日均销售（2015年 8月1日~ 8月14日的日均销售） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	3613
	63
	  1221
	33.8
	57.4

	   当月日均
	   3223
	72
	  947
	29.5
	44.7

	    增长额
	   390
	-9
	  274
	4.3
	12.7

	    增长比
	12.1%
	-12.5%
	  28.9%
	14.5%
	28.4%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

8月22日-8月24日
	10840
	189
	3663
	33.8
	57.4

	   当月日均*3

8月1日~8月14日
	   9669
	216
	  2841
	29.5
	44.7

	    增长额
	   1171
	-27
	   822
	4.3
	12.7

	    增长比
	12.1%
	-12.5%
	 28.9%
	14.5%
	28.4%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	风热感冒颗粒
	菊皇茶
	养生堂VC和VE
	汤臣倍健
	辅降
	藏药系列
	中山中智系列

	活动期间

销售数量
	4
	0
	4
	0
	0
	2
	0
	3
	0

	活动期间

销售金额
	2896
	0
	67.4
	0
	0
	246
	0
	135
	0

	对比日均*3天销售数量
	0
	0.64
	0
	0.64
	0..64
	15
	0.64
	2.14
	0

	销售数量增减比
	4
	-0.64
	4
	-0.64
	-0.64
	-13
	-0.64
	-1.4
	0


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	12 盒
	5盒
	140%


【活动优点】

1、 小礼物顾客比较喜欢，费用比较低。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	本次活动物资DM单提前到达门店，活动准备能够充分
	无

	2、现场氛围方面
	气球悬挂1天不到就全部爆裂了，影响活动效果
	使用其他氛围装饰，气球易破，不易重复使用，易造成浪费。

	3、人员培训方面
	提前3-4天对员工进行培训并记录，活动前一天再对重点进行强调
	活动中遇到问题及时沟通交流

	4、货品方面
	备货比较到位
	无

	5、活动类型
	费用控制到位，没有更加明显的优惠
	送礼品的同时增加其他折扣
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