营运部“年中大促”活动总结
【活动时间】2015年8月22日~8月24日（3天）【参与门店】西部店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	39421
	246
	10023
	24.42%
	160

	去年同期
	33542
	225
	8930
	26.62%
	149

	增长额
	5879
	21
	1093
	-2.2%
	11

	增幅
	17.52%
	9.33%
	12.23%
	-2.2%
	7.38%


活动期间日均对比当月日均销售（8月1日~8月14日） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	13140
	82
	3341
	24.42%
	160

	   当月日均
	  8723
	79
	2322
	26.62
	109

	    增长额
	  4417
	3
	1019
	-2.2%
	51

	    增长比
	50.63%
	3.79%
	  43.88%
	-2.2%
	46.78%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

8月22日~8月24日
	39421
	246
	10023
	24.42%
	160

	   当月日均*3

8月1日~8月14日
	   26169
	237
	6966
	26.62
	109

	    增长额
	13252
	9
	 3057
	-2.2%
	51%

	    增长比
	50.63%
	3.79
	43.88%
	-2.2%
	46.78%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	风热感冒
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	维生素C、维生素E
	汤臣倍健
	菊黄茶

	活动期间

销售数量
	0
	23
	10
	0
	1
	41
	1
	10
	2

	活动期间

销售金额
	0
	1840
	168
	0
	147
	1705
	125
	1286
	60.86


	对比日均*3天销售数量
	0.32
	5
	3
	0
	1
	17
	0.64
	3
	1.71

	销售数量增减比
	
	360%
	233%
	
	
	141
	56.25%
	233%
	16.95%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	151盒
	110盒
	37.27%


【活动优点】

1、 只要满38就有东西送，对于顾客很容易介绍其增加客单价
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	收到会员短信来的顾客不多
	对于会员短信可编辑的吸引人一些

	2、现场氛围方面
	礼品略显小气，吸引不了顾客
	

	3、人员培训方面
	
	

	4、货品方面
	
	

	5、活动类型
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