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关于战略厂家关于战略厂家关于战略厂家关于战略厂家““““云南白药云南白药云南白药云南白药””””    

2015201520152015 年下半年营运方案及激励政策年下半年营运方案及激励政策年下半年营运方案及激励政策年下半年营运方案及激励政策    

 

各公司： 

为完成云南白药零售战略合作协议，重点推广 A类普药品

种在门店的纯销。经过上半年的推广实现终端纯销售 200 万

元，完成进度严重滞后，为了提升终端销量及毛利，达成销售

计划，达到双方共赢的目的，经股份公司研究决定，拟制定如

下活动计划激励终端推广，提升纯销。 

一、活动时间：2015 年 9 月 1日—2015 年 11 月 30 日 

二、活动区域：重庆新连锁公司（含万州）、涪陵医药公

司、永川医药公司、江津片区、四川太极大药房、绵阳太极大

药房。 

三、活动重点品种： 



ID 品名 规格 厂家 零售价

（元） 

毛利率 主 推

类别 

28207 四季感冒片 12 片/板*2 板 云南白药 16.8 80.95% A 类 

126012 蒲地蓝消炎片 0.3g*24片*3板/盒 云南白药 33.81 79.3% A 类 

114981 普乐安片 120 粒 云南白药 26 77.3% A 类 

126425 
妇炎康片（薄膜衣片） 12 片/板*4 板 

云南白药 21.8 

 

79.36% A 类 

114910 血塞通分散片 0.5g*12 片*1 板 云南白药 19.8 74.75% A 类 

106229 复方丹参片（薄膜衣） 120 片/瓶 云南白药 19.7 53.3% C 类 

四、活动内容 

活动一：重品促销及店员激励方案 

ID 品名 促销策略 店员奖励 活动后

毛利率 

 

28207 
四季感冒片 

买两盒四季感冒片送

湿巾一代 

在原 A类奖励标准不变基础上，

再追加 1.5 元/盒提成 

65% 

 

126012 
蒲地蓝消炎片 

购蒲地蓝一盒送湿巾

一袋 

在原 A类奖励标准不变基础上，

再追加 2.5 元/盒提成  

65% 

 

114981 
普乐安片 

购普乐安一盒送湿巾

一袋 

在原 A类奖励标准不变基础上，

再追加 2.5 元/盒提成 

60% 

 

126425 
妇炎康片（薄

膜衣片） 

提供日子卫生巾在门

店做买 6(妇炎康)送

2(日子卫生巾)活动 

在原 A类奖励标准不变基础上，

再追加 2 元/盒提成 

63% 

 

114910 
血塞通分散片 

在门店开展买五送一

活动（送原品） 

在原 A类奖励标准不变基础上，

再追加 2 元/盒提成  

57% 

 

106229 

复 方 丹 参 片

（薄膜衣） 

在门店开展买五送一

活动（送原品） 

在原 C类奖励标准不变基础上，

再追加 2 元/盒提成,  

40% 

备注：四季感冒片及蒲地蓝消炎片厂家按 0.5 元/盒奖励

股份及新连锁公司营运团队。 

活动二： 白药回家旅游奖 PK 竞赛 



1、分公司根据完成总量与增长率两个指标综合评出前三

名给予旅游奖。 

2、门店分为 ABCD 四种类型根据完成总量与增长率两个指

标综合分别评出前三名给予旅游奖。 

3、给予连锁公司营运部及集采采购各 2个名额。 

4、给予股份公司零售部 1 个名额。 

具体评比要求如下： 

参评类别 参评品种 参评要求 评比项目 

分 公 司 评

比 

3 个月累积销额 4 万元以上

（按进货价核算）或者增长

率在 30%以上方可参评 

销售量总计排名

（占 50 分） 

增长率（占 50

分） 

A 类店评比 

3个月累积销额0.8万元以上

（按进货价核算）或者增长

率在 30%以上方可参评 

销售量总计排名

（占 50 分） 

增长率（占 50

分） 

B 类店评比 

3个月累积销额0.6万元以上

（按进货价核算）或者增长

率在 30%以上方可参评 

销售量总计排名

（占 50 分） 

增长率（占 50

分） 

C 类店评比 

3个月累积销额0.4万元以上

（按进货价核算）或者增长

率在 30%以上方可参评 

销售量总计排名

（占 50 分） 

增长率（占 50

分） 

D 类店评比 

云 南 白 药

血 塞 通 分

散片12片、

丹参片 120

片、妇炎康

48 片、四季

感冒片、普

乐安片、蒲

地 蓝 消 炎

片 72片。 

3个月累积销额0.2万元以上

（按进货价核算）或者增长

率在 30%以上方可参评 

销售量总计排名

（占 50 分） 

增长率（占 50

分） 

活动三： “星光大道”地推活动 

凡购云南白药膏、气雾剂、酊、痔疮膏、创可贴以及云南

白药血塞通分散片 12 片、丹参片 120 片、妇炎康 48 片、四季

感冒片、普乐安片、蒲地蓝消炎片 72 片等品种满 68 元，可参

加星光大道抽奖，百分百中奖，奖品包含不锈钢蒸锅或购物车、

八角收纳凳、不锈钢便携式饭盒 6 件套、泰邦创可贴或湿巾。 

参加活动门店，厂家在一周内将活动所需刮刮卡、礼品、

海报、爆炸签配备到活动门店，如有疏漏门店请联系厂家业务

员或上报各司运营部联系（前期礼品已配送到店），如礼品已



送完请及时与厂家联系增补。 

六、活动要求 

1、各公司收到任务后在两个工作日内将任务分解到各门

店，并拟定出完成任务的具体措施，任务分解表详见附表一。 

2、买赠活动门店必须有醒目的陈列以及促销活动海报张

贴。活动内容、奖励标准门店所有店员必须掌握，厂方业务员

会随时跟踪活动执行情况，协助门店包装陈列。 

3、活动赠品由云南白药厂家提供，所有赠品由集采仓库

随货统一配送，赠品数量根据门店要货计划按比例进行配备，

如四季感冒片买 2 盒送湿巾一代，门店在请货时需按 2 的倍数

请货，如出现 3盒、5盒，就有 1盒不会配送赠品，造成不必

要的损失，同样血塞通分散片和复方丹参片也按 5 的倍数开

货，请各公司一定传达到位。 

4、店员追加奖励部分，各公司一律按 TABC 奖励流程进行

造表发放。任务完成率在 80%以上（含 80%）全额发放追加奖

励，任务完成率在 60%—80%之间追加奖励减半，任务完成率

在 60%以下取消追加奖励。 

本次活动政策独家，买赠力度空前，奖励实行双重。请各

公司高度重视严格执行，时刻关注活动品种并带动白药系列品

种，各分公司应每周关注活动销售情况，股份公司也将按月对

各司销售及完成情况进行通报并到店检查，如有未执行活动门

店及未督导公司将给予处罚。 

附表：战略厂家“云南白药”活动品种月均任务 

 

重庆桐君阁股份有限公司 

2015 年 8 月 24 日 

 

 

                                                        

抄送：集团公司总经办                                    

重庆桐君阁股份有限公司办公室      2015年 8月 24日印发   

拟稿：杨冬梅                      核稿：舒静敏            


