营运部“夏日缤纷”活动总结模板
【活动时间】2015年8月22日~8月24日（3天）

【参与门店】新园店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	11859.01
	280
	3549.47
	  29.99%  
	42.4

	去年同期
	16363.76
	     242
	6501.71
	  39.7%
	67.6

	增长额
	-4504.75
	38
	-2952.24
	-9.71
	-25.2

	增幅
	-38.9%
	13.6%
	-83.1%
	-32.4%
	-59.4%


活动期间日均对比当月日均销售（8月1日~8月14日） 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	3953
	94
	 1183.2
	29.99%
	42.4

	   当月日均
	     2806.32
	82.3
	  802
	28.6%
	34.1

	    增长额
	     1146.68
	11.7
	  381.2
	1.39%
	8.3

	    增长比
	29%
	12.4%
	  32.2%
	    4.6%
	19.6%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

8月19日~8月21日
	11859.01
	280
	 3549.47
	29.99%
	42.4

	   当月日均*3

8月1日~8月14日
	  8418.96
	    246.9
	  2406
	    28.57%
	34

	    增长额
	  3440.05 
	33.1
	  1143.47
	1.42%
	8.4

	    增长比
	29%
	11.8%
	 32.2%
	4.7%
	19.8


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	风热感冒颗粒
	菊黄茶

	活动期间

销售数量
	0
	3
	0.15
	0
	0
	5
	0
	1
	0



	活动期间

销售金额
	0
	240
	14.4
	0
	0
	826
	0
	16.8
	0

	对比日均*3天销售数量
	0
	0.64
	0.032
	0
	0.214
	0.85
	0.43
	1.29
	0

	销售数量增减比
	0
	78%
	78%
	0
	100%
	117.6%
	 100%
	-29%
	0


【活动优点】

1.保健品、中药折扣吸引顾客

【活动不足与改进办法】

活动礼品太差了，顾客不需要

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	    比较完善，没有短信
	以后活动公司可以统一发短信给会员

	2、现场氛围方面
	    较好
	  很多顾客反映礼品质量太差 不愿意购买更大金额的药品

	3、人员培训方面
	 活动前以培训并熟记
	

	4、货品方面
	比较充足
	

	5、活动类型
	大多数顾客不愿意买赠
	


                                                                  高新片 新园店

