营运部“夏日缤纷”活动总结模板

【活动时间】2015年8月19日~8月21日（3天）

【参与门店】新津正东街店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	11681.75
	124
	4190.94
	35.48%
	94.21

	去年同期
	3944.21
	81
	1645.16
	40.79%
	48.69

	增长额
	7737.54
	43
	2545.78
	-5.31
	45.52

	增幅
	196.17%
	53.09%
	154.74%
	-130.20%
	93.49%


活动期间日均对比当月日均销售（8月1日~8月14日）

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	3893.9
	41
	1397
	35.5%
	94.2

	当月日均
	1605.9
	34
	495
	30.8%
	46.5

	增长额
	2288
	7
	902
	4.7%
	47.7

	增长比
	142.47%
	20.59%
	182.22%
	15.26%
	102.58%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	客单价

	活动期间(3天）

8月19日~8月21日
	11681.75
	124
	4190.94
	35.5%
	94.2

	当月日均*3

8月1日~8月14日
	4817.7
	102
	1485
	30.8%
	46.5

	增长额
	6864.05
	22
	2705.94
	4.7
	47.7

	增长比
	142.48%
	21.57%
	182.22%
	15.26%
	102.58%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	幸福科达琳
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	风热感冒颗粒

	活动期间

销售数量
	2
	6
	0
	2
	0
	1
	6
	3
	0

	活动期间

销售金额
	1448
	480
	0
	150
	0
	45
	1239
	371
	0

	对比日均*3天销售数量
	0
	0
	2
	0
	0
	8
	3
	4
	3

	销售数量增减比
	+2
	+6
	-2
	+2
	0
	-7
	3-
	-1
	-3


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（12个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	10
	15
	-5


【活动优点】

1.增加日均销售，增加客单价，新开办会员
2.提高门店毛利率
3.促进滞销品种的销售
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资数量比较少
	希望下次搞活动能多分配物质

	2、现场氛围方面
	气球、海报、花车均有陈列，特价区陈列整齐，小蜜蜂把活动的内容整天播放
	继续

	3、人员培训方面
	提前3天进行培训，员工能将活动的内容熟记于心，在销售时熟能生巧
	继续

	4、货品方面
	满额赠品少
	希望下次搞活动能多分配物质

	5、活动类型
	买赠
	继续


高新片新津正东店

