
            新泰西路店缤纷夏日活动总结
【活动时间】2015年8月19日~8月21日（3天）

【参与门店新泰西路店
活动期间同比去年（8月19~8月21日）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	5479.27
	99
	1177.65
	21.49%
	55.35

	去年同期
	5396.61
	102
	1823.04
	33.78%
	52.908

	增长比
	1.5%
	-2.94%
	-35.4%
	-36.38%
	4.62%


活动期间日均对比当月日均销售（8月1日~8月14日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	1826.4233
	33
	392.55
	21.49%
	55.35

	   当月日均
	1206.43
	29.5
	326.79
	27.09%
	40.90

	    增长比
	51.4%
	11.86%
	20.12%
	-20.67%
	35.33%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	太极钙
	手电筒
	不锈钢餐具
	小兔皂盒
	50抽纸

	数量
	4
	5
	5
	5
	30


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	辅降
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	中山破壁饮片
	葡萄糖酸钙锌

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	2

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	
	102.08

	对比日均*2天销售金额
	0
	0
	
	
	0
	0
	
	224.2

	增减比
	
	
	
	
	
	
	
	-54.5%


【活动优点】

1、 活动中特价产品的销售不错，顾客对于我店活动满意度较高

2、 对于这次送礼，递增性销售，顾客的参与性还是比较高

3.发放DM单，顾客比较关注药品价格。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	DM单到得较晚，宣传力度不够大。
	提前几天发送DM单，加大宣传力度。

	2、现场氛围方面
	人气不够
	尽量把花车拖出去放音并大声宣传

	3、员工培训方面
	培训不太充分
	多和员工交流

	4、 员工人员安排方面
	活动前期准备人手欠缺，有事请假。
	活动前几天都应提前沟通好，做好安排和准备

	5、活动完成情况
	完成了活动的基础任务
	还需努力完成力争任务。

	6、其他
	宣传资料发放还是有所不足，宣传力度有限
	活动前一天的培训能请假尽量请假，下次补训


                                                            新泰西路点：罗玲
                                                              2015.8.23

