        新园店8月广场活动总结模板
【活动时间】2015年8月15日~8月16日（2天）

【参与门店】新园店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客价

	活动期间
	12656.95
	229
	3658.39
	   28.9%
	55.27

	去年同期
	   5016.6
	    126
	1695.44
	33.7%
	39.8

	增长额
	7640.35
	45
	1962.95
	-4.8%
	15.47

	增幅
	60.3%
	19.7%
	 53.7%
	 -16.6%
	28%


活动期间日均对比当月日均销售（8月1日~8月14日） 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	6328.47
	115
	1829.2
	28.9%
	55.27

	   当月日均
	   2806.32
	82
	 802
	28.5%
	34.1

	    增长额
	   3522.15
	33
	1027.2
	0.99%
	21.17

	    增长比
	55.7%
	28.7%
	 56.2%
	    0.34%
	38.3%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(2天）

8月15日~8月16日
	12656.95
	229
	3658.39
	28.9%
	55.27

	   当月日均*2

8月1日~8月14日
	  5612.64
	    164
	1604
	   28.6%
	 34.2

	    增长额
	7044.31
	65
	  2054.39
	0.3%
	21.07

	    增长比
	55.7%
	28.3%
	  56.1%
	0.1%
	38.1%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	菊皇茶
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	风热感冒颗粒

	活动期间

销售数量
	0
	  0
	0
	0
	0
	  0
	5
	4
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	509.2
	552
	0

	对比日均*2天销售数量
	0
	  1.2
	0
	0
	0
	0
	4
	0.28
	5.5

	销售数量增减比
	0
	-100%
	0
	0
	   0
	0
	20%
	93%
	-100%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（15个）
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	增长比

	
	20
	37
	-85%


【活动优点】

买赠活动吸引顾客，赠品都是顾客家庭常用的
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	  宣传物资准备不充分  无DM单和海报
	 下次活动申请

	2、现场氛围方面
	  较好，
	  加大宣传力度

	3、人员培训方面
	活动前一天员工培训并熟记
	

	4、货品方面
	较充分， 没有的都向其他店借
	

	5、活动类型
	
	


                                                              高新片  新园店

