关于限时抢购活动的相关规定
各门店：今年从5月开始，每家店每月都开展了2—3场限时抢购活动，从活动数据出发，有些门店的限时抢购活动效果较好，有些门店的限时抢购活动效果不理想，活动效果的关键在于三点:
其一，门店对待限时抢购活动的态度，是想真正提升销售还是应付了事，活动效果差的门店，请大家问问自己的内心。
其二，活动前的准备工作是否充分（花车陈列，气球拱门，活动语音拷贝等）。
其三，活动当天大家的活动执行力。有没有尽可能的把花车拉到门外面，有没有大声播报活动语音，增加活动气氛，有没有热情的为顾客测血压，有没有安排人发活动DM单，收银台有没有进行一句话促销。如果我们每次活动真正做到了以上几点，即使活动效果不好，我们可以坦率地的说，我们已经尽力了，否则我们就还有努力的理由。现片区规定如下：
1，活动时间已经开始后，没有超低特价花车陈列，单品活动花车陈列，罚款20元。
2,活动时间开始后，没有两张POP（超低特价商品目录的POP和单品活动目录的POP），罚款20元。
3,活动时间开始后，没有气球拱门，罚款20元。
4,活动开始后，没有限时抢购活动语音播报的，罚款20元。
5，活动开始后，30分钟内没有把活动照片发片区邮箱，罚款20元（每家店至少发3张活动照片）
6，活动当天结束后，在21:00以前没有把活动数据报送给策划科的，罚款20元。
请各门店认真学习这个要求，在以后的限时抢购活动中按此要求执行，把活动做好，力争销售提升。如果在巡店过程中，没有按要求做的门店，严格按以上罚款执行，请大家相互转告！！
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