                             大战红五月    

自公司开展大战红五月来，下达了每个店的任务，将根据任务的完成情况实行梯度激励。每月底进行完成率考核，分梯度进行奖励。考核分两个时间段：2015年5月1日-5月31日；2015年6月1日-6月30日。公司所有门店都参与。
我店的任务：5月，6月任务为：1453元。若5月6月都完成公司规定的这个任务目标，公司将有奖励。
     门店接到公司下达任务已经近10天了，可门店销售不是很理想，咋办呢？在门店交接班时，因为我们门店是2人门店，大家都把自己的想法说一下。我们2个人就开始分头行动起来。我们先把店上的老会员的资料整理出来，该跟踪服务的就打电话询问会员最近的用药情况。再把有顾客需求的缺货理清理，写计划和备货充足。最后再给自己的亲戚朋友都打一下招呼，若有需要进量可以送货上门。
     一个月很快就完了，我店的完成情况还可以，5月的完成情况：销售51954.06，共销售1040笔，毛利14316.31，毛利率27.5%。4月的销售情况：销售45598.07，销售704笔，
毛利11734.27，毛利率25.7%。总的情况看起来还不错。
     在大战红五月的这段期间，门店的员工都很尽心尽力。我因为身体原因，严重的缺铁性贫血和血小板偏低。每个月月经都会很多，而且很容易大出血。在家里都很少做家务事，月经期间常常都是老公送我上班开门和关门。为了多销售常常会为了5元的顾客，我都会去其他门店给她借。我记得片区经理说过一句话，一个顾客多销售5元钱，一天有30个顾客，我就会多销售150元，一个月就可以多销售4500元。这是一个不可以计算的数字。我就报着这种想法会乐此不彼的为顾客服务。这个月我累的昏倒了2次，老公很是心疼。老公开玩笑的说，你真是为了工作连命都不要咯。我只是做一名太极员工该做的事，既然领导把这个店交给我，我就会有责任让它经营下去。
      我会一如既往的接受一切挑战！加油！！！
                                             大邑围城北路店：何尧
