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炎炎夏日的到来太阳失去了春天时的那份温柔，像个火球火辣辣照射着大地，似乎要散发出全部的热量。

回顾14年的这个时候，大家都感到困惑，因为在那个时候我们药店的销售太不给力。14年4月才61355元，5月还有所降低，只完成了57123元，6月也刚完成6万元，所以那时候的我们，每月工资还不到2000块。如果说今年还是像往年那样，那我们的销售任务怎么办？我们的工资又怎样提高？就当大家一筹莫展的时候，公司下发了一个文件——大战红五月。

大战红五月——看到这一词时就感到红火，热血沸腾。这是要干嘛？大家都又说又笑地议论着，原来公司是为了加强团队意识，增强团队信心，激发各部门的销售潜能，激发各部门在良好的竞争氛围中的你追我赶，不甘落后，齐心协力完成销售目标，争夺属于团队的荣誉。大战红五月持续2个月（5.1—6.30）还有大家最为关心的

——抢金（那是钱啊）！

抢金——大家说怎样抢啊？原来是通过我们4月份的销售进度来制定的5月，6月的销售目标，那我们门店的抢金任务就为2729元，这对于我们门店而言，其实任务还蛮重的，但是完成90%也要奖励，那样我们每天只要完成2465元即可。并且抢金的奖励是按月发放，那样大家的积极性就会更高。

有目标那我们就有奋斗的方向，所以我们就开始制定计划，其实大家都任务任务挺艰巨的因为和去年同期比较我们今年4月销售了7万元，因为那时进藏的人要多些，购买力度大。。但是一想到只要我们在4月的基础上在多销售一万元并且完成率在90%以上那样就可以有500元的奖金，还别说工资里的奖金考核也会有所增长，这不是双效收益吗？大家何乐而不为呢？于是我们便开始制定计划。每天只要完成2465元就可以了，经过大家一个月的努力，我们5月的任务就只差一点店儿，我们完成粒85.97%的任务，哎，可惜啊！奖金与我们擦肩而过！

可惜，惋惜这些都不足以让大家长久感慨，因为一想到还有一个月的时间，大家的兴奋，高亢的精神让我们所有人怎可放弃还有一次抢金的机会。于是我们将任务更细化，今天的任务是多少，然后大家完成多少，每天的差距要累计，要清楚我们的完成情况。并且，原本6月的任务就是每天2300元只要大家在完成天任务的基础上在多销售200元，那么我们就会完成90%的任务，那样奖金还会离我们远吗？于是我们开展活动，到小区发放宣传单，给会员朋友打电话，下午有时间还要到厂里去拉团购。所以经过大家的不懈努力，我们6月藿香也给力，这个月我们销售了650盒，销售粒9000多元，与去年同期就藿香这个品种而言增长粒350%，以此这个月大家完成了抢金任务，完成率为98.48%我们也拿了537元。哎！可惜，在加油那我们的就会有644.5啦，嘿嘿！（想象一下），不过大家的努力没有付之东流，也得到了回报大家是高兴的，快乐的！虽然我们是小门店，但这个月我们的完成率还行，我也知道和明白正因为有大家的付出和努力才换来今天的结果，其实想想这个月的经历也挺心酸的.....，因为有时间的话下午也要冒着大太阳去厂里问问人家需不需要清理饮品，有时候看门的大爷却不要我们进去，哎，心酸.....不过，转念一想，有苦就有甜，要有的时候，顾客下单的那一瞬间满满的都是幸福。

因为我们坚信你想要什么样的生活必须靠自己创造，在坚持与梦想同行的时候不会有什么损失，只会有最棒的收货，加油吧，沙渠店的姐妹们！

