万众一心，大战红五月

火红的五月，大战开泰！在公司的领导与关怀下，感谢公司给予我们一个展示自我的机会！我们一定会以蓬勃向上、积极进取、无私奉献的职业操守，来迎接每一个红五月！

门店在接到公司大战红五月的方案后，在挑战书上签上自己名字的那一刻，感觉自己责任重大。要想守擂成功，完成销售目标获得奖金，必须得了解对手的底细，制定相应的挑战计划。先制定以下措施：1.任务分解到人头，人人参与、人人有动力，保证到每晚关注，每天交接班分解前一天销售情况。2.努力挖掘潜在团购客户，开发更多新的团购目标。3.内部团结一致，从内外中医到抓中药，从销售过程到收银台，做到开发每一位顾客的潜在消费。

在大家一致的努力下，5月总销售完成44.8万，与4月相比增长5万；笔数完成6427笔，与4月相比增长258笔；毛利完成14.7万，与四月相比增长1.2万。

在此期间，战友们为了提升销售，都在拼尽力气完成销售。每一天上午，营业员都在划价、抓药中度过，在收银台时，常常会从8点半到11点，一直不停收成药、划价，收会酸到不行，经常都是一点多吃午饭。但是在看到了销售增长了，大家也是累并快乐着。五月里，做了团购一笔，销售1.14万。深知这笔团购做的不容易，在价格比其他药房高的情况下，同事黄小栩通过每月努力维护，稳定到了干休所医生。因干休所都是突然要货，而且都是处方药，常常在接到医生电话后，就得跑兄弟门店借货，有时候的还得联系市区门店借货，但是她从来没有抱怨过。对于这种无私的敬业精神，我们鼓励其他同事想她学习。

五月的花正艳，五月的人们更努力！在公司领导正确引导下，找到了自我价值，勇于挑战、勇于承担、勇于迈出阴霾！在以后的工作中，继续保持高昂的热情，迎接每一次艰难的挑战！
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