大战红五月
  近些年来随着零售药店的增多，各药店之间的竞争也日益激烈，公司为了完成股份公司下发的各项任务指标，抓好上半年销售任务，圆满完成全年任务，在5月1日——6月30日举行了“大战红五月”的销售活动。公司按照53.3万元/天下达销售任务，分解到片区和门店，每月底进行完成率考核，分梯度进行奖励。
我店在接到公司大战红五月活动方案后，为了完成销售目标，门店特制定了以下增量措施：1.将销售任务分配到每天每班每人，保证每位员工清楚自己门店任务，个人任务。2.发动每个员工联系亲朋好友积极购买。3.给老会员打电话聊家常，宣传夏季养生，引导其购买4.做好每场活动，积极宣传，提升销售。
通过大战红五月活动，我店五月总销售10.87万，毛利3.31万，毛利率30.4%，会员消费4.62万，会员消费占比43%。


为了完成大战红五月任务，本店开展了一场广场活动，每一位员工都积极参与，活动前几天尽管天气炎热，但是每一位员工都不怕幸苦，顶着烈日在门店附近小区，人流集中的菜市，每家每户每人发放传单，不厌其烦的宣传活动内容，尽管遇到了很多顾客的抱怨与不满，但是门店员工依然坚持不懈，甚至在烈日下被晒得头晕眼花，汗流浃背也没有丝毫的抱怨，通过活动前期的宣传和活动当天的努力，两天共取得了1.39万的好成绩，虽然远远没有达到大战红五月的销售目标，但是我们的付出也得到了回报，因为付出和收获是成正比的。
     在此次活动中，虽然我们没有完成活动目标，但是体现了门店员工不怕苦，不怕累，团结一心，积极进取的精神，我相信只要每一位员工都多付出一分，太极的明天一定会更加辉煌。
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