营运部“年中大促”活动总结模板
【活动时间】2015年7月18日~7月20日（3天）

【参与门店】xx店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	9371.85
	222
	2273.06
	    23.39%
	42.22

	去年同期
	   4939.26
	    134
	1719.08
	30.44%
	36.86

	增长额
	4432.59
	     88
	553.98
	-7.05%
	5.36

	增幅
	89.74%
	65.67%
	32.22%
	-23.16%
	14.54%


活动期间日均对比当月日均销售（7月1日~7月14日） 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	3123.95
	74
	757.69 
	24.25%
	42.21

	   当月日均
	1500.24


	54
	  453.87
	30.25%
	27.83

	    增长额
	 1623.71
	21
	303.82
	-6%
	77.31

	    增长比
	108.23%
	37.03%
	  66.93%
	-19.83%
	51.67%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

7月18日~7月20日
	9371.85
	222
	2273.06 
	24.25%
	42.22

	   当月日均*3

7月1日~7月14日
	 6379.82 
	    135
	1637.95  
	25.67%
	47.25

	    增长额
	   5320.27
	104
	635.11
	-1.42%
	-5.03

	    增长比
	133.38%
	64.44%
	 38.77%
	-5.53%
	-10.64%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	幸福科达琳
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	风热感冒颗粒

	活动期间

销售数量
	0
	   0
	0
	0
	0
	   0
	10
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	1934.04
	0
	0

	对比日均*3天销售数量
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	+10
	0
	0

	销售数量增减比
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	1934.04
	0
	0


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（12个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	154
	14
	10000%


【活动优点】

1.店上人员积极向顾客宣传活动内容，积极引导顾客购药

2.汤臣倍健的蛋白质粉销售较好，货品已全部销售完

3.有影响力，很多顾客购完药后都可以向别人宣传

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	传单已经发完，因赠品没有送完，活动继续，也继续在给顾客宣传打折抽奖活动。
	尽力向每一位顾客大力宣传我们的活动内容，引导顾客购药，希望能让每一位顾客都能参加到我们的抽奖活动。

	2、现场氛围方面
	还是有顾客被活动吸引，但明显没有正式搞活动的那三天氛围好。
	多向顾客推荐我们的特价品种，及满58元参与一次的抽奖活动。

	3、人员培训方面
	店上人员已经全部熟记活动内容，可以给顾客简短明了的介绍活动内容。
	继续加强活动内容的宣传。

	4、货品方面
	货品现在还算充足。活动期间汤臣倍健的蛋白质粉卖的还不错。
	可以多写一些汤臣倍健的蛋白质粉回来，大力向顾客宣传。

	5、活动类型
	我们只参加抽奖活动。大部分顾客告诉他满58抽奖一次，大部分都能接受。
	可以试着把摆出店外，汲引更多顾客的注意。


                                                                    xx片  xx店

