成功案例 
一天晚上，有位大叔进店说买补肾药品，咨询他吃西药还是中成药，他说：两个都看一下，首先就给他看了枸橼酸西地那非片128元一盒，和蚕蛾公补片66元。然后顾客对比了一下价格，于是选择了蚕蛾公补片，由于在搞活动，顾客就买了三盒。

分析原因：买同类品种时，给顾客对比同类品种。有更好的选择所需的药品。

失败案例

一天中午店里没人，一年轻的男顾客进店说买一盒金毓婷避孕药，便带他到妇科柜，看到金毓婷，就说32元哇，我说：是啊。他说其它地方卖20多，我说，您在太极药店买药能跟放心，他说：，中午过来买….

分析原因：顾客作了价格对比，因为比其它地方买的贵了。
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