营运部“年中大促销”活动总结
【活动时间】2015年7月18日~7月20日（3天）

【参与门店】羊子山西路店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	29335.91
	556
	6663.56
	22.71%
	52.76

	去年同期
	21613.61
	432
	7369.36
	34.1%
	50.03

	增长额
	7722.3
	124
	-705.8
	-11.39%
	2.73

	增幅
	35.73%
	28.7%
	-9.58%
	-33.4%
	5.46%

	
	
	
	
	
	


年中大促销活动期间日均对比当月日均销售（7月1日~7月14日） 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	9778.64
	185
	2221.19
	22.71%
	52.76

	   当月日均
	6960.03   
	140
	 2193.83
	31.52%
	49.87

	    增长额
	3018.61
	45
	27.36
	-8.81%
	2.89

	    增长比
	43.37%
	32.14%
	1.25%  
	-27.95%
	5.8%

	
	
	
	
	
	


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	风热感冒颗粒
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	养生堂系列
	倍健系列
	菊皇茶

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	4
	1
	12
	3
	8
	1

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	195
	168
	432.08
	360.99
	928.4
	31.5

	对比日均*3天销售数量
	171.2
	291.4
	0
	71.3
	36
	718.5
	50.57
	1341.5
	15.3

	销售数量增减比
	-100%
	-100%
	0%
	-173.5%
	366.7%
	-39.9%
	614%
	-30.79%
	105.9%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	 318盒
	59盒
	438.98%


【活动优点】

免费赠送纸巾活动吸引了很多人气

活动期间将活动产品放置部分在店外叫卖，效果较好

活动期间积极宣传，活动效果较好

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	活动前一天到店开始布置，并派专人外出发放宣传资料，效果较好
	

	2、现场氛围方面
	现场布置到位，在主要通道都设有活动专区，进店顾客一目了然，可以立即通过现场布置了解到活动内容
	

	3、人员培训方面
	提前两天对店上所有人员进行培训
	

	4、货品方面
	提前一个来货周期进行活动品种的铺货、备货
	

	5、活动类型
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