营运部年中活动总结
【活动时间】2015年7月18日~7月20日（3天）

【参与门店】沙河源店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	27754
	399
	6835.66
	24.6%
	69.5

	去年同期
	20414.7
	345
	5168.14
	25%
	59

	增长额
	7339.3
	54
	1667.52
	-0.4
	10.5

	增幅
	35.9%
	15.6%
	32%
	-2%
	17%


活动期间日均对比当月日均销售（7月1日~7月14日） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	9251
	133
	2278.5
	24.6%
	69.5

	   当月日均
	   6690
	118
	1975
	29.5%
	56.5

	    增长额
	 2561
	15
	 303.5
	-4.9
	13

	    增长比
	38%
	12%
	  15%
	-17%
	23%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

7月18日~7月20日
	27754
	399
	 6835.66
	24.6%
	69.5

	   当月日均*3

7月1日~7月14日
	  20070
	354
	5925
	29.5%
	56.5

	    增长额
	7684
	45
	 1010
	-4.9%
	13

	    增长比
	38%
	12%
	15%
	-17%
	23%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	风热感冒颗粒
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	蚕蛾公补片
	汤臣倍健
	菊贡茶

	活动期间

销售数量
	6.5
	13
	0
	0
	0
	12
	0
	6
	0

	活动期间

销售金额
	4743.5
	1040
	0
	0
	0
	548.72
	0
	703
	0

	对比日均*3天销售数量
	0
	1.2
	0
	0
	0.21
	652
	0.42
	583
	0

	销售数量增减比
	100%
	980%
	0
	0
	-100%
	-16%
	-100%
	20%
	0


0【超低价品种销售情况】

	超低价品种（个）
	活动期间销售数量
	对比日均*天销售数量
	增长比

	
	159盒
	109盒
	45%


【活动优点】

1、 此次活动力度比较大，打折后还送礼，很多顾客还是愿意多囤货
2、 低折扣品种丰富，礼品卷纸顾客很喜欢
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资都到齐
	活动气球希望公司能提前配送

	2、现场氛围方面
	活动氛围较好，礼品区陈列在收银台显眼处吸引顾客
	

	3、人员培训方面
	人员都已培训
	

	4、货品方面
	活动品种都有货品
	

	5、活动类型
	买就打折，折后还有礼
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