营运部“年中大促”活动总结模板
【活动时间】2015年7月18日~7月20日（3天）

【参与门店】双流县清泰店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	   7841.85
	222
	 2305.92
	    768.64
	35.3

	去年同期
	   5157.52
	    144
	 1640.53
	    546.84
	   35.8

	增长额
	   2684.33
	    78
	 665.39
	    221.80
	   -0.5

	增幅
	52%
	54.2%
	 40.6%
	40.6%
	-1.4%


活动期间日均对比当月日均销售（7月1日~7月14日） 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	2613.95
	74
	 768.64
	29.4%
	35.3

	   当月日均
	   1611.2
	51
	  524.88
	32.6%
	31.6

	    增长额
	  1002.75
	23
	  243.76
	-3.2%
	3.7

	    增长比
	62.2%
	45.1%
	  46.4%
	   -9.8%
	11.7%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

7月18日~7月20日
	7841.85
	222
	 2305.92
	29.4%
	  35.3

	   当月日均*3

7月1日~7月14日
	  4833.6
	     153
	  1574.64
	    32.6%
	  31.6

	    增长额
	   3008.25
	69
	   731.28
	-3.2%
	3.7

	    增长比
	62.2%
	45.1%
	   46.4%
	-9.8%
	11.7%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	菊皇茶
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	风热感冒颗粒

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	8
	0
	  0
	4
	0
	1

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	795.6
	0
	0
	483.2
	0
	16.5

	对比日均*3天销售数量
	0
	1.3
	0
	1.4
	0
	  0
	123.5
	0.5
	1.3

	销售数量增减比
	0
	-100%
	0
	471%
	   0
	0
	291.3%
	-100%
	-23%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（12个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	153
	123
	24.4%


【活动优点】

1.打折品种多，满足许多消费者潜在优惠需求。

2.特价品种价格低和周边药房有价格优势。

3.并且打折以后还可以参加抽奖活动。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	   DM单宣传，门店大海报
	  门店可以多一张大海报。配备大红色充气拱门。

	2、现场氛围方面
	   气氛不足
	  邀请厂家助阵

	3、人员培训方面
	活动前三天培训
	 活动前一天再培训一次，活动期间再培训。

	4、货品方面
	有部分敏感品种缺货
	  活动前再配送一次货

	5、活动类型
	  公司统一安排
	  暂无
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