太极大药房  大邑邛崃 片区 中心店，富民店，新场店  店活动申请表

	一、基本信息 *

	活动类型* 【单店/广场】
	广场

	门店ID* 
	341，550,720

	门店类型* （A/B/C类）
	A（341）B（550）C（720）

	预计活动时间*
	邛崃中心店，2015 年7月25日—7月26日（共2天）
大邑富民店，2015年7月25日—7月26日（共2天）

大邑新场店，2015年7月27日和7月30日（共2天）

	活动主题*
	清凉一夏，感恩回馈

	活动地址
	邛崃东街，大邑富民路，大邑新场店

	活动积分* 【积分/不积分】
	不积分

	适用顾客*【会员/非会员/所有顾客】
	所有

	门店客单价*
	中心店70，富民店51.5，新场店52

	计划邀请的厂家*
	香丹清，惠氏，亮甲

	二、活动内容 *

	*主线活动（药品全场买省、买赠、折扣、抽奖活动选其一种）
三、折扣活动：成药全场8.8折（特价单品广告品种除外）；折后满58元送鸡蛋6个（0.5元/个，两天共60份，360个；折后满88元，送吊牌洗衣粉一袋（每袋价格6元以内，两天共计40袋）折后满128元，送心相印抽纸1提（每提价格不超过10元，两天共20提））.（B,C类门店鸡蛋共40份，洗衣粉共30份，抽纸共10提）
                                  *支线活动
一、保健品：美澳健、汤臣倍健、自然之宝,千林，全场8.5折！任意两瓶或两瓶以上组合，可享受8折优惠！（不参与送东西）
二、中药包装类药材及贵细：一件8.5折，两件或两件以上任意组合，可享受8折优惠！（不参与送东西）
三、单品：     
活动品种上报（附表一）：

单品活动为7月限时抢购活动单品活动。
四、超低特价：选择：  11    品种数

活动品种上报（附表二）：
超低特价品种为7月限时抢购活动的品种。
五、医疗器械：8.5折（折后不享受送东西）
                                 *店外活动
一、趣味游园活动：

二、免费体验、检测活动：选择：第 1  选项

活动类型：
序号

活动内容
准备物资
人员安排

1

检测血糖、血压
血糖仪、血压计


	三、费用预算 *

	项目名称

单价

数量

合计

短信

0.065

合计

邛崃中心店：物资费620元，短信1000条（65元），共计685元
大邑富民店：物质费400元，短信500条（32.5元），共432.5元
大邑新场店：物质费400元，短信500条（32.5元），共432.5元


	四、备注 * 会员特价不参加

	78,49850,16216,265,1827,11203,2015,3885,31356,30337,97739,4077,14608,15238,2025,3564,272,1290,10185,19946,16185,15308,17276,40989,13609,16571,17023,40995，118055,97739,127343

	五、需要解决的问题：

	六、销售情况预计 *

	中心店：上月（26日-25日）日均销售：14475 日均笔数：201   客单价：72元  
富民店：上月（26日-25日）日均销售：3451   日均笔数：67   客单价：51.50元  

新场店：上月（26日-25日）日均销售：2260  日均笔数：44  客单价：52元  

	中心店：活动期间计划日均销售：20265元    日均笔数： 231笔   客单价：不低于72元

富民店：活动期间计划日均销售：5522元    日均笔数： 78笔   客单价：不低于52元

新场店：活动期间计划日均销售：3616元    日均笔数： 51笔   客单价：不低于52元

	一、广场活动（2）B、C类门店：①活动期间销售对比上个月日均销售增长60% ②客流对比上个月日均客流增长15%。③活动期间的客单价需在区间内。

	七、未达到任务惩罚 *

	2、没有费用的门店：（1）销售未达标，罚款  50  元。（2）客流未达标，罚款   50 元。（3）客单区间未达标，罚款  50  元。（4）三项均未达标，罚款  150  元。


填报人：周佳玉                             填报日期： 7月12日
