营运部“端午节、父亲节”活动总结
【活动时间】2015年6月18日~6月22日（5天）

【参与门店】新泰西路店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	6627.96
	207
	965.1
	14.5%
	32

	去年同期
	6304.15
	124
	2101.42
	33.74%
	50.8

	增长额
	323.8
	83
	-1136.32
	-19.24%
	-18.8%

	增幅
	5%
	66%
	-54%
	-57%
	-37%


活动期间日均对比当月日均销售（6月1日~6月15日） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	   1325.592
	41
	  193.032
	14.56%
	32.02

	   当月日均
	   1245.51
	34
	  260.028
	20.88%
	36.21

	    增长额
	   80.082
	7
	  -66.996
	-6.32
	-4.19

	    增长比
	6%
	21%
	     -26%
	-30%
	-11


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

6月19日~6月21日
	4901.25
	160
	 705.33
	14.39%
	30.63

	   当月日均*3

6月1日~6月15日
	   3736.538
	103
	780.084
	20.88%
	36.21

	    增长额
	   1164.712
	57
	 -74.754
	-6.49
	-5.58

	    增长比
	31.17%
	55.34%
	   -9.6
	-31.08
	-15


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	幸福科达琳
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	蚕蛾公补片
	锌钙特口服液
	乳酸菌素片

	活动期间

销售数量
	2
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	2

	活动期间

销售金额
	1048
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	28

	对比日均*5天销售数量
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	2
	2.3333

	销售数量增减比
	100%
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0%
	-14


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（个）
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	 153盒
	50盒
	206%


【活动优点】

1、 在活动前期活动宣传到位。
2、 活动现场氛围布置到位。
3、 活动力度到位。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资方面都比较到位。
	尽量早点发货，以免造成活动开始物资还没到的现象。

	2、现场氛围方面
	活动现场氛围布置到位。
	

	3、人员培训方面
	在活动前一天都已培训到位，员工熟悉活动内容。
	

	4、货品方面
	货品备用齐全。
	

	5、活动类型
	趣味游戏，幸运刮刮乐，顾客比较喜欢
	


                                                           西北片新泰西路店

                                                                     2015.6.24
