营运部“端午节、父亲节”活动总结
【活动时间】2015年6月19日~6月21日（3天）

【参与门店】怀远店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	17067.89
	333
	5710.26
	33.45%
	51.25

	去年同期
	14247.33
	287
	4752.23
	33.35%
	49.64

	增长额
	2820.56
	46
	958.03
	0.1%
	1.6119

	增幅
	19.79%
	16.02%
	20.15%
	0.29%
	3.14%


活动期间日均对比当月日均销售（6月1日~6月15日） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	5689.29
	111
	 1903.42 
	33.45%
	51.25

	   当月日均
	  4723.86 
	99
	  1582.8
	33.50%
	47.52

	    增长额
	   965.43
	12
	 320.62 
	-0.05%
	3.73

	    增长比
	20.43%
	12.12
	  20.21%
	-0.14%
	7.84%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

6月19日~6月21日
	17067.89
	333
	 5710.26
	33.45%
	51.25

	   当月日均*3

6月1日~6月15日
	   14171.58
	297
	 4748.4 
	33.50%
	47.52

	    增长额
	   2896.31
	36
	   961.86
	-0.05%
	3.73

	    增长比
	20.43%
	12.12
	  20.21%
	-0.14%
	7.84%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	幸福科达琳
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	蚕蛾公补片
	锌钙特口服液
	乳酸菌素片

	活动期间

销售数量
	2
	0
	2
	5
	1
	34
	0
	8
	4

	活动期间

销售金额
	1048
	0
	42.4
	487.7
	168
	1366
	0
	394.4
	54

	对比日均*3天销售数量
	1
	3.8
	2.8
	0.85
	0.4
	26
	0.2
	6
	7

	销售数量增减比
	100%
	-100%
	28.57%
	488.23%
	150%
	30.76%
	-100%
	33.33%
	-42.85%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	40 盒
	34.4盒
	16.27%


【活动优点】

1、 可以当场使用优惠劵，让顾客立即感受到优惠
2、 保健品优惠促进顾客消费
3、 特价吸引顾客增加客流
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	DM单配送较迟，没有达到很好的宣传效果
	及时配送DM单

	2、现场氛围方面
	公司没有统一发气球，乡镇上购买不到
	希望公司能够统一配送足够物资

	3、人员培训方面
	活动方案发送较迟
	希望公司能够较早发送，给予门店充足的培训时间

	4、货品方面
	
	

	5、活动类型
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