营运部“端午节、父亲节”活动总结
【活动时间】2015年6月18日~6月22日（5天）

【参与门店】顺和街店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	23481
	441
	6297
	26.8%
	53.2

	去年同期
	18132
	237
	5371
	29.6%
	76.5

	增长额
	5349
	204
	926
	-2.8
	-23.3

	增幅
	29.5%
	87%
	17.2%
	-9.5%
	-30%


活动期间日均对比当月日均销售（6月1日~6月15日） 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	4696.2
	88
	  1259.4
	26.8%
	53.3

	   当月日均
	   2999
	79
	  917.2
	30.5%
	37.9

	    增长额
	   1697.2
	9
	  342.2
	-3.7
	15.4

	    增长比
	56.5%
	11%
	  37.3%
	-12%
	40.6%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	顺和6.18---6.19(单店活动)
	8720
	181
	2632
	30.19%
	48.1

	活动期间(3天）

6月19日~6月21日
	14084
	249
	 3616
	25.68%
	56.5

	   当月日均*3

6月1日~6月15日
	   8997
	237
	  2751.6
	30.5%
	37.9

	    增长额
	   5087
	12
	   865
	-4.8
	18.6

	    增长比
	56.5%
	5%
	 31.4%
	-15%
	49%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	幸福科达琳
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	蚕蛾公补片
	锌钙特口服液
	乳酸菌素片

	活动期间

销售数量
	6
	3
	5
	4.1
	0
	3
	0
	26
	10

	活动期间

销售金额
	3144
	240
	99.5
	444.1
	0
	135
	0
	1212.2
	140

	对比日均*5天销售数量
	0.33
	0
	6.6
	4
	0
	1.5
	0
	9
	3

	销售数量增减比
	1718%
	0
	-24%
	2.5%
	0
	100%
	0
	188%
	233%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（个）
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	134盒
	46.3盒
	189%


【活动优点】

活动刮卡的形式比较新颖

门店店员活动积极推荐，活动期间单品销售有较高的提升。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	活动当天物资才到中心店，造成现场宣传延时
	希望策划科能提前做好活动前物资准备

	2、现场氛围方面
	Pop粘贴，气球悬挂，城管勒令只能在店内宣传
	提前沟通，不行则“游击战”

	3、人员培训方面
	接活动通知后立即培训学习
	反复学习活动内容细则

	4、货品方面
	
	

	5、活动类型
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