	太极大药房   崇都  片区   蒲阳路   店活动总结表

	活动类型* 

【单店/广场】
	端午、父亲节活动

	门店ID*
	738

	活动时间 *
	 2015  年 6 月18 日 至 6月  22日 共计 5 天

	主线活动形式 *
（买赠/买送）
	活动一：幸运刮刮乐，刮卡得现金，百分百有奖

参与方式：

（1）活动期间，消费满58元即可参与一次刮刮卡，单张收银条最高可参与5次，刮奖区域的奖项内容即为顾客当笔消费所享优惠（当笔消费限用一张）。

（2）刮刮卡每次限用一张（使用时间：2015年6月18日至9月30日）。

（3）限会员参与，无会员卡的顾客请立即现场办理再参与活动。   

刮刮卡内容设置：

内容设置

100元现金

50元现金

5折

7.8折

8.8折

9折

合计

旗舰店

3

5

15

30

50

400

510

日均200笔以上

2

3

8

15

30

200

261

日均140笔以上

2

3

5

10

20

150

211

日均90笔以上

1

2

5

10

20

100

140

日均60笔以上

1

1

3

8

15

80

109

日均40笔以上

0
1

3

8

15

60

89

日均30笔以上

0

1

2

5

10

50

69

日均30笔以下

0

0

2

5

10

30

49

（每天）数量

68张

139张

386张

891张

1715张

8480张

11709张

合计数量

204张

417张

1158
2673
5145

25440

35037
注：各门店每天所放入抽奖箱对应的数量祥见(附表1).

操作及使用规则：

各门店按天根据以上刮刮奖对应的数量放入抽奖箱，摇匀即可。

若第一天刮刮卡前三个奖项未抽取完，第二天也需将应放的数量放入抽奖箱，第三天如此。

若第一天9折刮刮卡剩余较多，第二天可适当少放或不放，第三天如此。

成药、中药、医疗器械参与，（特价、单品、千林、自然之宝、汤臣倍健不参与），不积分。

当笔消费即可使用一张刮刮卡。

结账时，收银员根据所刮内容进行手工整单折扣，将已刮奖的刮刮卡与收银条装订存档，顾客需在收银小票及刮刮卡上签字确认。

顾客刮到50元或100元现金时，请将现金返给顾客，并做好领取记录，签字确认并合影留恋传片区微信群。活动结束后凭登记记录报账。
活动二：保健品

千林：买1送1（送原装、低价）。

汤臣倍健、自然之宝：第一瓶8.5折，第二瓶5折。

其余保健品参与刮刮卡活动。

活动三：单品区
“超低抢购区”每个单品限购2盒（见附表2）
“孝敬老人、孝敬父母，健康带回家”礼包系列（见附表2）
“会员专享区”100个特价品种（见附表3）
6月单品活动。


	促销费用 *
	0元

	销售情况*

时间
日均销售金额
平均客单价
日均交易笔数
目标销售

目标销售笔数

上个周同时间段
（ 6 月  1 至  6月 15日）
1905.18

45.94

41

2571.99

49

本次活动时间段
3710.62

73.04

50.8

环比增幅
94.76%

58.99%

23.9%

环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个周同时间段销售金额）/上个周同时间段销售金额*100%

	集团重点品种销售情况 *

	品种

销量

销售金额

环比增幅

天胶

2

1048

104800%

太极钙

2

76.44

7644%

藏药

5

346.32

-45.9%

补肾

0

0

-16000%



	现场情况 *

	客流量

50.8

客单价

73.04

促销效果自评（包括三个等级：优良差）

客流量增幅

23.9%

客单价增幅

58.99%

突出亮点

刮刮卡宣传比较好

优

问题及意见

客流量增幅=（本次活动期间客流量-上个周同时间段客流量）/上个周同时间段客流量*100%


	合作厂家销售情况 

	厂家
品种

数量

销售金额

环比增幅

剩余赠品如何处理 *  剩余赠品下次活动在用



（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写） 

填报人： 贾静                           填报日期： 2015.06.23
