
 
 
 

               

 

 

 

 

 

太极集团〔2015〕853号                 签发人：白礼西 

 
 
 

关于印发《关于在省外授权发展太极大药房 

加盟药房的管理办法（暂行）》的通知 

 

各公司、厂： 

为了加快推进集团“并购扩张”商业战略，实现在全国范

围内终端销售的多层次广覆盖，集团公司认为，在省外大力发

展太极大药房加盟药房是落实“万家药房”战略的重要组成部

分，经研究决定，拟下发《关于在省外授权发展太极大药房加

盟药房的管理办法（暂行）》，现有将相关要求通知如下： 

一、根据太极集团【2015】610 号文件精神，由集团公司

董事局副主席王志光同志负责行使相应加盟药房管理职责，并

对《合作协议》、《字号品牌使用合同书》等协议规定进行终审； 

太极集团有限公司文件 
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二、请各公司、厂严格遵照本办法执行。 

 

    附件：关于在省外授权发展太极大药房加盟药房的管理办

法（暂行） 
 

 

 

太极集团有限公司 

2015年 6月 16日 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

太极集团有限公司办公室              2015年 6月 16日印发 

  拟稿：尹权                            校核：尹权 
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关于在省外授权发展太极大药房加盟药房的

管理办法（暂行） 
 

为了加快推进集团“并购扩张”商业战略，实现在全国范

围内终端销售的多层次广覆盖，集团公司认为，在省外大力发

展加盟药房是落实“万家药房”战略的重要组成部分，现就太

极集团发展加盟药房的具体要求规定如下： 

一、品牌的分配使用： 

1.本办法省外不包括重庆、四川地区，重庆、四川地区仍

按集团公司、桐君阁股份公司相关规定执行； 

2.重庆地区原则上授权以“桐君阁大药房”命名； 

3.重庆以外的地区原则上授权以“太极大药房”命名； 

4.重庆地区 500㎡以上以大卖场形式经营的冠以“西部医

药”命名。 

二、加盟条件： 

1.在全国无我司直属商业单位的省区发展太极大药房加

盟药房，条件为：热爱太极品牌，愿意共同发展太极事业，共

创千亿太极； 

2.申请人应具有一定的经济实力、具有连锁公司独立法人

资格、能独立通过当地食药监局 GSP认证，并能独立承担《公

司法》所规定的相关责任，且无重大不良事件和违法记录； 

3.愿意服从公司统一管理，遵守《药品经营质量管理规

范》、《四川太极大药房连锁有限公司“太极大药房”特许经营

管理办法》、《合作协议》、《字号品牌使用合同书》等协议规定； 

4.申请人应递交书面申请、企业简介（包含：1、企业经

营历史；2、企业总部加盟组织图；3、未来三年发展愿景）、

加盖鲜章的企业资质复印件证明（包含：1、药品经营许可证；
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2、企业法人营业执照；3、药品经营质量管理规范认证证书；

4、组织机构代码证；5、税务登记证）等相关资质证件。 

三、集团公司分管领导派员或指派桐君阁股份公司相关工

作人员对申请人的资质进行考察并形成考察报告，填写“省外

授权加盟调查表”，并签署意见报集团公司分管领导审批。 

四、授权品牌使用时限不超过 5年，到期可以续签，申请

人应缴纳 5—10万元的保证金，期间免收品牌使用费。 

五、授权期内，申请人应在规定区域内发展直营药房、加

盟药房，并每年计划完成新发展药店增长率不得低于 10%，且

每家加盟药房年购进太极集团产品不得低于 5万元，每年按其

签订协议量的 10%递增，未完成部分按不足部分 5%进行处罚。 

六、双方达成加盟药房协议后，分别由各自法人代表或授

权人最后进行协议签字。 

七、集团公司分管领导指定下属驻当地销售量最大的集团

工业所属销售公司或代表为当地加盟药房联系人，其职责为： 

1.负责督促签订《字号品牌使用合同书》、《合作协议书》

及相关手续； 

2.负责省外“太极大药房”加盟药房的发展、日常管理、

考核督导工作； 

3.负责当地“太极大药房”相关信息的传递。 

八、集团公司分管领导指定专人负责协助办理并完善相关

手续，负责业务指导及年度任务计划跟踪，考核各项计划指标

完成进度，促进集团工业品种的推广销售。 

本办法从发文之日起执行。 
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