
              西北片羊子山西路店广场活动总结
【活动时间】2015年5月23日~5月24日（2天）

【参与门店】羊子山西路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	25394.29
	392
	4972.75
	19.58%
	64.78

	去年同期
	14663.96
	317
	5031.79
	34.31%
	46.25

	增长比
	73.17%
	23.66%
	-1.17%
	-42.9%
	38.57%


活动期间日均对比当月日均销售（3月26日~4月25日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	12697.145
	196
	2486.375
	19.58%
	64.78

	   当月日均
	7181.79
	139
	2107.82
	29.35%
	51.74

	    增长比
	76.8%
	41.01%
	15.23%
	-33.29%
	25.2%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	红包
	金龙鱼油
	抽纸
	玻璃碗4件套
	立白洗洁精
	免费送鸡蛋

	数量
	210元
	10
	9
	29
	38
	76份


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	辅降
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	中山破壁饮片
	葡萄糖酸钙锌

	活动期间

销售数量
	2
	2
	1
	6
	1
	25
	1
	10

	活动期间

销售金额
	1048元
	98
	168
	480
	13.6
	884.76
	54
	493

	对比日均*2天销售金额
	179.68
	103.42
	37.2
	133.65
	70
	267.86
	248.64
	325.43

	增减比
	483.26%
	5.24%
	351.6%
	259.2%
	-80.6%
	230.3%
	-78.28%
	51.5%


【1元、5折品销售情况】

	1元品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*4天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	
	
	

	5折品种

（700个）
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	

	
	
	
	


【活动优点】

活动中特价产品的销售较好，几乎被抢光了，顾客对于我店活动满意度较高
这次活动中我店又打折，打折后还要送礼，让顾客觉得确实得到了优惠，对客单价的提升起到了很大的作用
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前做好了活动准备，活动当天只需要陈列及宣传，效果较好
	

	2、现场氛围方面
	厂家到场宣传增加人气，现场派送鸡蛋让我店门口的人气更旺
	

	3、员工培训方面
	培训较为充分
	

	赠送鸡蛋活动
	限时赠送鸡蛋本次宣传到位，有较多顾客前来领取
	

	5、活动完成情况
	由于第二天晚上下雨，而我店晚上生意最好，导致活动第二天效果不理想
	防止天气变故，应再加强头天晚上的宣传力度

	6、其他
	
	


                                                             羊子山西路店：谢怡

                                                              2015.5.25

