关于加紧销售9大金牌品种的工作要求

各门店：

  4月份我们片区金牌品种完成率全公司销售第一，我们连赢高新片区3次，获得奖金900元（这900元不是奖励片长，而是奖励片区，作为片区日常活动费用），在此，感谢姐妹们的努力付出。但5月份公司金牌品种销售相比4月 份有所下降，尤其是我们片区各项单品销售下降最为厉害，根据数据统计，我们片区现在金牌品种完成率已经是全公司最后一二名了。以我们片区一直销售较好的新钙特为例，同比下降162盒，距离完成任务差328盒，具体下降门店如下：大邑子龙店，下降16盒；大邑通达店，下降11盒；大邑富民店，下降36盒；大邑安仁店，下降43盒；大邑沙渠店，下降19盒；邛崃中心店，下降55盒等。
   请大家重整信心，把金牌品种的销售做起来，争取多拿奖金，少罚款。现具体工作要求如下：

1,请门店在5月23日内，把5月1日—5月22日的金牌品种销售数据查出来，并把附表填写好，发片区邮箱，没有发的门店，罚款20元；同时也请门店分析一下，自己门店金牌品种的销售情况；

2,请各门店把没有完成的各金牌品种任务，分解到每天，每人，并且把任务每天写在交班本上，我巡店时要抽查；

3,请大家团结起来，共同努力，抓紧最后8天的时间，把金牌品种销售起来，争取完成任务，加油！！
                         大邑邛崃片区           5月22日

















































