              东南片万科店五一节活动总结
【活动时间】2015年4月28日~4月30日（共3天）

【参与门店】万科店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	23495.64
	421
	4841.7
	20.6%
	55.8

	去年同期
	18848.11
	307
	5265.2
	27.9%
	61.3

	增长比
	24.6%
	37.1%
	-8.04%
	    -7.3%
	-8.9%


活动期间日均对比当月日均销售（4月4日~4月12日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	7831.88
	141
	1613.9
	20.6%
	55.5

	当月日均
	6677.85
	139
	1685.3
	25.2%
	48.2

	增长比
	17.2%
	1.4%
	-4.2%
	-4.6%
	15.1%


活动第一部分

【活动一】：抢红包、 2家（万科、华泰店）
	奖项等级
	特等奖100元
	一等奖50元
	二等奖20元
	三等奖10元
	四等奖5元
	五等奖5元代金券
	总合计

	现金金额
	100
	100
	100
	100
	250
	500元代金券
	

	每天设置
	1个
	2个
	5个
	10个
	50个
	100个
	168个

	3天合计
	200元
	200元
	180元
	210元
	280元
	64个代金券
	1070元


活动优点：

1、全场8.8折，折后满68元还可以参加抽奖比较有吸引力
2、礼品是现金，比以前的抵用劵要有吸引力
活动不足与改进办法：

1、活动期间来客数少，销售不好，希望公司能够在活动前给顾客发短信，因为我们店发短信比发dm单效果要好些
2、特价品种数量太少，又不能门店上自己写要货计划，希望下次活动公司能够保证活动期间货品的到货。
3、活动物资发放太晚

4、我们店附近新开药房还在在做活动，也影响门店来客数及销售

活动二：保健品  自然之宝、汤臣倍健、千林，买1瓶9.5折、两瓶8折（不参加送红包活动）。
	
	自然之宝
	汤臣倍健
	千林

	活动期间

销售数量
	0
	5
	0

	活动期间

销售金额
	0
	623.54
	0

	对比日均*2天销售金额
	0
	450.39
	138

	增减比
	0
	38.44%
	-100%


活动优点：

1、两瓶比较实惠
活动不足与改进办法：

买1瓶优惠力度太低，还不能参加送红包，平时会员日都是9.5折，没有吸引力

希望保健品也可以参加公司每次的主题活动

【会员特价品种销售情况】

	特价品种

99个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	194
	92.9
	立普妥、力平之、拜阿司匹林、蒲地蓝消炎口服液、健胃消食片、三九感冒灵颗粒


【超低特价品种销售情况】

	特价品种

20个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	120.79
	       22.1
	风油精、清凉油、鲜竹沥、维生素B1、盐酸金霉素眼膏


活动三：医疗器械

	品种

九安血糖仪
	活动期间销售数量
	销售金额

	
	1
	438.24


【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	宣传物资发放的太晚，发放DM单时间太仓促
	希望下次搞活动能够提前发放宣传物质

	2、现场氛围方面
	气球拱门都做了的，但是特价品种数量太少
	希望公司能够保证活动货品充足

	3、员工培训方面
	提前都培训了的
	

	4、抽红包现场情况
	不是很好，没有好大的效果
	送东西还比较实惠，赠品是顾客看的见的，也有利于我们宣传，抽奖是看顾客运气

	5、活动完成情况
	完成的不好，
	备货充足

提前宣传到位

	6、其他
	无
	


                                                                 万科店：杨琴
 2015.5.2
