              大邑邛崃片沙渠店“5月单店”活动总结
【活动时间】2015年5月15日~5月17日（3天）

【参与门店】
一，活动期间同比去年（去年对比时间5.15—5.17）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	0.9147万
	152
	0.2897  万
	31.6%
	60.1

	去年同期
	0.6544万
	104
	0.1932万
	29.5%
	62.9

	增长比
	39.7%
	46.2%
	49.9%
	7.1%
	-4.5%


二，活动期间日均对比当月日均销售（3月26日—4月25日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	0.3049万
	50.6
	   0.0966万
	31.67%
	60.1

	 当月日均（4月1日-4月30日）
	     0.219 万
	43.4
	   0.0705 万
	32%
	50.5

	    增长比
	39.2%
	16.5%
	37%
	-1%
	19%


三，【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	科达琳
	乳酸菌素
	新钙特
	蚕蛾公补片
	中山中智
	藏药系列

	活动期间

销售数量
	0
	8
	1
	4
	1
	0
	4.75
	9

	活动期间

销售金额
	0
	640
	21.2
	56
	52.2
	0
	472.6
	301.2

	对比日均*3天销售金额
	0
	337.4
	56.93
	24.2
	241.77
	57
	226
	375.2

	增减比
	0%
	89.7%
	-62.7%
	131%
	-78.4%
	-100%
	109%
	-19.7%


四，【本次活动优点】

1.增加销量
团队凝聚力
....

五，【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	只有pop
	多成立堆头，特价品种

	2、现场氛围方面
	天气太热，气球要爆，导致拱门不紧凑
	以后放在店内，气球要多买几袋，方便随时增加。

	3、员工培训方面
	门店上店人员大家都注意大店规则。如买省，打折等，小的货品特价大家都宣传不到位。
	下次活动希望大家也注意特价商品店联合销售，让顾客得到实惠。

	4、限时赠送情况
	买省
	

	5、活动完成情况
	销量，笔数，都没完成任务。
	下次，一定要自己打电话通知会员，增加客流，提高销售。

	6、其他
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