        东南片区5月第3周门店下滑销售数据分析
   东南片区2015年5月第3周总销售：29.49万元，同期销售对比下滑：109636.01万元，总销售笔下降1071笔。片区18家门店，其中14家下滑笔数为760笔，15家门店销售下滑分别是：双林店:-18793.00元:,滨江店:-11330.00元,通盈街店:-8071.40元,杉板桥店:2467.10元,崔家店：4400.10元，龙潭西路店:10327.00元龙泉锦绣店:8213.70元,华油路店：-20879.00元，青白江店:-5630.60元.水杉街店：-2775.29元，一环路南一段店：-3586.50元，万科店：-11532.00元，龙泉东街店：-1848.20元，柳翠路店：-4739.94元，观音桥店：-245.94元。
  一、 下滑原因：

1、主要是来客数下降，
2、人员问题：实习生心里情绪化。万科店主要是周边新开门店
3、销售中员工未联合、疗程用药。
二、门店问题：

   1、 片区无冰箱门店反应江中牌乳酸菌素片、规格32片。盒子上面保存温度不能超过20度。
  2、双林店：店招灯管每天只能亮半小时，就自动跳闸关闭，再次启动开关就会产生火花，就不能启动。厕所门已坏，（经过维修1次还是不能关闭全）。
  3、
三、解决措施：
 1、活动：广场、单店活动、限时抢购提升门店来客数，营造门店氛围。邀请厂家捧场。免费给顾客测血压、血糖吸引顾客，带动门店销售。
2、人员方面培训方面：加强片区培训，交流，加强门店实习生的带教工作，进行门店员工考核。
3、抓夏季团购。提升门店销售，店长将团购任务落实到每人、周处店外进行销售。从而提升业绩。
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